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มีความแน่วแน่มุ่งมั่นในการสร้าง
ความมั่นคงทางการเงินของประชาชน
ผ่านการวางแผนการเงินรอบด้าน

กรุงเทพประกันชีวิต

เพื่อสร้างฐานะพร้อมกับสร้างหลักประกันตามความต้องการ
ของประชาชนในแต่ละช่วงชีวิต

เจ้าของ : บริษัท กรุงเทพประกันชีวิต จำ�กัด (มหาชน)
23/115-121 รอยัลซิตี้อเวนิว ถนนพระราม 9 เขตห้วยขวาง กรุงเทพฯ 10310 โทร. 0 2777 8888 โทรสาร 0 2777 8899 www.bangkoklife.com

กองบรรณาธิการ : ส่วนบริหารลูกค้าสัมพันธ์ ฝ่ายการตลาด โทร. 0 2777 8577-8 โทรสาร 0 2777 8538 อีเมล์ : crm.happylife@bangkoklife.com
ออกแบบ : บริษัท สลัด จำ�กัด

HappyLife : วารสารราย 3 เดือน จัดทำ�ขึ้นเพื่ออภินันทนาการแก่ลูกค้า ตัวแทน เจ้าหน้าที่ ผู้บริหาร และพันธมิตรของบริษัท บทความและรูปภาพในวารสาร HappyLife
สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย การนำ�บทความหรือรูปภาพในวารสารไปเผยแพร่ต้องได้รับอนุญาตเป็นลายลักษณ์อักษรจากบริษัทเท่านั้น

	 ปี 2558 นี้ กรุงเทพประกันชีวิต มีความ
แนว่แนมุ่ง่มัน่ในการสรา้งความมัน่คงทางการเงินของ
ประชาชนผา่นการวางแผนการเงินรอบดา้น เพือ่สรา้ง
ฐานะพร้อมกับสรา้งหลกัประกันตามความต้องการของ
ประชาชนในแต่ละช่วงชีวิต
	 HappyLife ฉบับแรกของปี 2558 จงึนำ�เสนอ
เร่ืองราวที่จะช่วยให้ความรู้และความเข้าใจเก่ียวกับ 
‘ช่วงชีวิต’ (Stage of Life) เพือ่ให้ทุกท่านได้ตระหนกั
ถึงความสำ�คัญของการวางแผนการเงินให้สอดคล้อง
กับคุณค่าชีวิตของแต่ละคนท่ีมีความแตกต่างกันใน
แต่ละช่วงชีวิต เพื่อเสริมสร้างความมั่นคงและนำ�ไป
สู่ความสุขที่มากกว่าสำ�หรับท่านและครอบครัว
	 ผมและพนักงาน ขอขอบคุณที่ท่านให้ความ
สนับสนุนบริษัทในปี 2557 ที่ผ่านมา และในโอกาส
ข้ึนปีใหม ่2558 นีผ้มขออวยพรให้ทา่นและครอบครวัมี
สขุภาพรา่งกายแข็งแรง และมคีวามเจรญิรุง่เรอืงครับ
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	 สำ�นักงานส่งเสริมวิสาหกิจขนาดกลางและขนาดย่อม (สสว.) ออก
มาระบุว่าในปีนี้ธุรกิจ SME จะเติบโต 5.4% ตามการขยายตัวของเศรษฐกิจ
โลกท่ีปรับเพ่ิม 4% พร้อมแจกแจงถึง 11 กลุ่มธุรกิจ ท่ีมีความต้องการในตลาด
คู่ค้าสูงและเป็นธุรกิจที่ไปในแนวทางเดียวกับกระแสโลก ซึ่งกลุ่มธุรกิจมีดังนี้

SME ดาวรุ่ง

หุ้นเด่น-ทองเสี่ยงติดลบ
ลงทุนปีแพะ

	 ผู้เช่ียวชาญด้านการลงทุนได้รายงานบทวิเคราะห์ในช่วงต้นปีที่ผ่านมา
ว่าการลงทุนปีนี้มี 3 กระแสหลักท่ีเราต้องจับตามองให้ดี 1. โครงการพัฒนา
โครงสรา้งพืน้ฐาน 2. หุ้นทีไ่ดรั้บประโยชนจ์ากระบบการสือ่สารไรส้าย โดยเฉพาะ
การเปิดประมูล 4G ที่จะเกิดขึ้นในปีนี้ 3. หุ้นที่ได้รับประโยชน์จากการขยายตัว
ของเศรษฐกิจในหัวเมืองใหญ่ๆ
	 สำ�หรับนักลงทุน หุ้นไทยปีนี้จะมีความผันผวนสูง คืออาจเป็นไปได้ว่าจะ
ให้กำ�ไรสูง 15% แต่ในขณะเดียวกันก็มีสิทธิ์เหลือ 0% มีค่าเฉลี่ยอยู่ที่ประมาณ 
10% กว่าๆ ในขณะที่ปีก่อนจะเฉลี่ยอยู่ที่ 16% และมีการประเมินว่าปีนี้หุ้น
ไทยจะอยู่ที่ระดับ 1,706 จุด สำ�หรับการลงทุนในตลาดทองคำ� ผู้อ ำ�นวยการ
ศูนย์วิจัยทองคำ� นายกมลธัญ พรไพศาลวิจิต มองว่าทองคำ�เสี่ยงที่จะติดลบ
และอาจทำ�ราคาต่ำ�สดุอกีคร้ัง โดยมองราคาต่ำ�สดุที ่17,000 บาทต่อบาททองคำ� 
สูงสุด 21,000 บาทต่อบาททองคำ� ราคาเฉลี่ยอยู่ที่ 19,000 บาทต่อบาททองคำ� 
ในส่วนการฝากเงิน ปีนี้มีความเสี่ยงที่ดอกเบี้ยอาจจะปรับลดลง ทำ�ให้ธนาคารมี
การระดมเงินฝากในระยะไม่ยาวนัก แต่ถ้าอัตราดอกเบี้ยเริ่มนิ่งเมื่อไหร่ เราก็จะ
ได้เห็นการระดมเงินฝากที่ยาวขึ้น

ยุโรป ดันตลาดหุ้นทั่วโลกสดใสQE 
        ในช่วงเดือนที่ผ่านมา อีกหนึ่งข่าวใหญ่ระดับโลกที่นักลงทุนต้องจับตา
มอง คือการที่ธนาคารยุโรปตัดสินใจประกาศการผ่อนคลายเชิงปริมาณ หรือ 
Quantitative Easing (QE) กระตุ้นเศรษฐกิจด้วยการซื้อพันธบัตรเฉลี่ย 6 
หมืน่ล้านยูโรต่อเดือน ซ่ึงถือเป็นจ�ำนวนทีส่งูมากเมือ่เทยีบกับการท�ำ QE ช่วง
ที่ผ่านมา ส่งผลให้ตลาดหุ้นในประเทศต่างๆ ปรับตัวไปในทางที่ดีขึ้น ซึ่งนัก
วิเคราะห์เห็นไปในทิศทางเดียวกันว่าช่วงนีเ้ป็นโอกาสการลงทนุกับกองทนุต่าง
ประเทศ เช่น สหรัฐฯ, ญี่ปุ่น และจีน และควรจะเน้นการลงทนุระยะยาว 
เพราะตลาดเหล่านี้มีแนวโน้มฟื้นตัวอย่างเห็นได้ชัด
	 สำ�หรับผลกระทบต่อเมืองไทย มีการวิเคราะห์กันว่ามาตรการ QE นี้
อาจจะทำ�ให้ค่าเงินบาทแข็งตัวอย่างต่อเนื่อง ซึ่งปลัดกระทรวงการคลัง
นายรังสรรค์ ศรีวรศาสตร์ เองก็เห็นว่าการใช้มาตรการกระตุ้นเศรษฐกิจคร้ังน้ี
ของธนาคารกลางยุโรปจะทำ�ให้เงินลงทุนเข้าสู่เมืองไทยมากขึ้น ซ่ึงธนาคาร
แห่งประเทศไทยอาจจะต้องคอยดูแลอัตราแลกเปลี่ยนให้มีความเหมาะสม 
เพราะถ้าเงินบาทแข็งค่ามากเกินไปก็อาจจะส่งผลเสียต่อผู้ส่งออกได้
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ผู้ก่อตั้งอาลีบาบา (Alibaba) นักธุรกิจผู้ทำ�เงินมากสุดในโลกปี 2557

ราคาที่ดินชายแดน

พุ่งรับ AEC

ข้อมูลจาก : www.smethailandclub.com

10 SMEs AEC บุกตลาดกลยุทธ์

ถ้าคุณไม่ยอมแพ้ คุณยังมีโอกาส“

“

ไม่ใช่สนใจที่พละกำ�ลังของคุณ

และเมื่อคุณยังตัวเล็ก คุณต้องโฟกัสและพึ่งพิงสมองของคุณให้มากๆ 

แจ็ค หม่า

ทีส่ามารถใช้ภาษาของประเทศเป้าหมายเพือ่การเจรจา
ต่อรอง หรือสร้างความสัมพันธ์

เลือกประเทศ1
ท่ีจะทำ�ตลาด เลือกตลาดท่ีสอดคล้องกับสินค้าของตน

หาข้อมูล3
ทำ�ความเข้าใจกฎระเบียบบ้านเมืองเขา

ทดลองใช้สินค้า2
จากประเทศเป้าหมาย วิเคราะห์จุดเด่น-จุดอ่อน

ใช้ภาษาอังกฤษในองค์กร4
เพื่อพัฒนาทักษะด้านภาษา

สร้าง-สรรหาทีมงาน5
ในการทำ�ธุรกิจของประเทศเป้าหมาย

ดูทีวีและภาพยนตร์6
ของประเทศเป้าหมาย ช่วยให้วางกลยุทธ์การตลาดได้

ทำ�ความคุ้นเคยกับสื่อ8
เพื่อให่้เลือกใช้สื่อโฆษณาได้เหมาะสม

ไปประเทศเป้าหมาย7
เพื่อสร้างพันธมิตร

ใช้การตลาดออนไลน์9
เพื่อสื่อสารกับลูกค้าโดยตรง

ทำ�ความเข้าใจวัฒนธรรม10

	 ย่ิงใกล้เปิดประชาคมอาเซียนเท่าไหร่ เศรษฐกิจ
จงัหวัดชายแดนก็ย่ิงคึกคกัข้ึนเทา่นัน้ มรีายงานจากหอการคา้
ในภูมิภาคต่างๆ ประเมินว่าธุรกิจการค้าชายแดนจะมีความ
โดดเด่นและสร้างกำ�ไรได้มากในปีนี้
	 เนื่องจากสินค้าไทยเป็นที่ต้องการของผู้บริโภค
ประเทศเพือ่นบ้าน โดยเฉพาะสนิค้าในระดบักลางและระดับ
บน เพราะมีคุณภาพสามารถใช้ได้นาน และเมื่อเปิด AEC 
การมภีาษ ี0% จะย่ิงช่วยสรา้งความคกึคกัให้เกิดข้ึน และอกี
หนึ่งโอกาสที่จะบูมรับ AEC คือราคาที่ดินแถบชายแดนที่มี
การปรบัเพิม่ข้ึนหลายเทา่ตวั เพราะท่ีผา่นมาบรรดาธรุกิจท้ัง
ขนาดกลางและขนาดย่อมรายใหม่ๆ ได้พากันกว้านซื้อที่ดิน
เพื่อเข้าไปลงทุนสร้างบริษัทหรือสำ�นักงานในพื้นที่ใกล้เคียง
ชายแดนท้ังฝัง่ไทยและประเทศเพือ่นบ้าน นอกจากนีธ้รุกิจที่
ได้รับอานสิงสจ์ากกระแส AEC อย่างชัดเจนคอื ธรุกิจคา้ปลกี
ส่ง, บริการท่องเท่ียว, ธุรกิจอาหาร และธุรกิจวัสดุก่อสร้าง
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สุขทุกช่วงชีวิต
แค่วางแผน‘การเงินครอบครัว’อย่างรอบด้าน

	 การใช้ชีวิตอย่างไม่ประมาท มีการวางแผนรับมือความเสี่ยงที่จะเกิดข้ึนใน
อนาคต คือหนึ่งปัจจัยสำ�คัญของการใช้ชีวิตได้อย่างมีความสุขที่มากกว่า ในส่วนนี้เรา
จึงจะแจกแจงรูปแบบความจำ�เป็นในการใช้เงินตามคุณค่าของชีวิตท่ีเราต้องพบเจอ 
เพื่อให้สมาชิก HappyLife ที่ต่างก็เป็นเสาหลัก-บุคคลสำ�คัญของครอบครัวได้ศึกษา
เพื่อเตรียมพร้อมรับมือกันแต่เนิ่นๆ

	 เพราะการเป็นเสาหลักของครอบครัวมีเรื่องให้รับผิดชอบมากมาย 
จะให้ใช้ชีวิตแบบคนโสดที่สามารถจับจ่ายโดยไม่ต้องห่วงหน้าพะวงหลัง
นั้นเป็นไปไม่ได้อีกต่อไปแล้ว ในเมื่อรูปแบบชีวิตเปลี่ยน ในฐานะที่เราทุกคน
ต่างเป็นบุคคลสำ�คัญของครอบครัวหรืออาจต้องรับหน้าที่เสาหลักของ
ครอบครัว “การวางแผนการเงินเพื่อเตรียมรับมือกับสถานการณ์ใน
อนาคต” จึงกลายเป็นสิ่งที่จำ�เป็นสำ�หรับชีวิตของเราตลอดจนทุกชีวิตที่อยู่
ในการดูแล	
	 เพ่ือให้ชีวิตครอบครัวของชาว HappyLife ดำ�เนินไปได้อย่างราบร่ืนและ
มีความสุขท่ีมากกว่า สกู๊ปพิเศษฉบับน้ีจึงเป็นเร่ืองของการวางแผนเร่ืองสำ�คัญๆ 
อย่างการเงิน ส่วนจะมีวิธีไหนช่วยให้ทุกอย่างง่ายข้ึนบ้าง ไปติดตามกันเลย!

ช่วงเด็กและวัยเรียน
คอืช่วงตัง้แต่แรกเกิดจนจบการศึกษา แตล่ะคนอาจมจีำ�นวนปีในช่วงเดก็และ
วัยเรียนแตกต่างกันตามหลักสูตรการเรียน ช่วงชีวิตวัยนี้จะเป็นช่วงเวลาที่
เน้นความสำ�คัญในการวางรากฐานและเตรียมความพร้อมสำ�หรับชีวิตในวัย
ต่อๆ ไป เป็นช่วงวัยที่ต้องพึ่งพิงหรือพึ่งพาพ่อแม่หรือผู้ปกครองในด้านต่างๆ

ช่วงวัยทำ�งานช่วงต้น
ตัง้แต่จบการศกึษาและเร่ิมตน้ทำ�งาน จะเป็นช่วงทีชี่วิตเปลีย่นจากการพึง่พงิ
พ่อแม่เป็นต้องเริ่มพึ่งพาตัวเอง เริ่มสร้างฐานะให้กับตัวเอง และเริ่มสร้าง
ความก้าวหน้าในอาชีพ

ช่วงสร้างครอบครัว
สำ�หรับหลายคน ช่วงนีค้อืวยัทีเ่ริม่สร้างความมัน่คงให้กับตนเอง มภีาระความ
รบัผดิชอบทีม่ากข้ึน ทัง้ภาระต่อคูส่มรส ภาระทีเ่พิม่ข้ึนจากการซ้ือบา้น และ
การสร้างครอบครัวท่ีสมบูรณ ์หรือถ้ามลีกูในวัยนีก็้จะมภีาระสำ�คญัเพิม่ข้ึนมา
นัน่คอืการเลีย้งดบุูตรให้เตบิโตต่อไป เรยีกว่านอกจากตอ้งพึง่พงิตวัเองแลว้ยัง
คงต้องเป็นที่พึ่งพิงให้กับลูกที่อยู่ในช่วงเด็กและวัยเรียนด้วย

ช่วงสร้างฐานะ
ช่วงเวลานี้แม้จะยังคงมีภาระด้านต่างๆ เหมือนช่วงสร้างครอบครัว แต่
โดยส่วนใหญ่จะเริ่มมีความมั่นคงในชีวิตมากข้ึน มีรายได้เพิ่มข้ึนจากความ
ก้าวหน้าในอาชีพและมีเงินเก็บเพิ่มขึ้น จึงอาจเริ่มมีการมองหาการลงทุนให้
งอกเงย เพื่อสร้างฐานะของเราให้ดียิ่งขึ้น

ช่วงเกษียณ
จากวิถีชีวิตของคนในปัจจุบัน ในช่วงเกษียณอาจ
เป็นช่วงเวลาเดียวกับท่ีภาระการเลี้ยงดูลูกหมด
ไป เพราะลูกจบการศึกษาและเริ่มพึ่งพาตัวเอง
ได้ นอกจากนี้ภาระหนี้สินของบ้านก็จะหมดไป
ด้วยเช่นกัน ช่วงเวลานี้จึงอาจเป็นช่วงเวลาที่หมด
ภาระที่เราต้องรับผิดชอบมานับสิบๆ ปี แต่ใน
ขณะเดียวกันก็เป็นช่วงเวลาที่หลายคนมีรายได้ลด
ลงจากการเกษียณอายุและอาจเริ่มมีปัญหาด้าน
สุขภาพต่างๆ ตามวัย

	 ช่วงชีวิต 5 ช่วงสำ�คัญนี้ อย่างที่กล่าวไว้ว่าเป็น
ช่วงชีวิตทีแ่ต่ละคนจะต้องประสบเหมอืนกัน หากเราปลอ่ย
ให้ชีวิตดำ�เนนิไปตามช่วงชีวิตเหลา่นีโ้ดยไมไ่ด้วางแผนด้าน
การเงินให้กับชีวิต หากเกิดปัญหาหรืออุปสรรคต่างๆ ขึ้น
ระหว่างทาง ก็อาจส่งผลกระทบต่อเรา หรือคนที่พึ่งพิงเรา
ประสบความลำ�บากได้ หลายคนจึงเริ่มให้ความสำ�คัญการ
กับวางแผนทางการเงินเพื่อให้บรรลุวัตถุประสงค์ในการ
ดำ�เนินชีวิต (Life Goal) ของเรา

รู้อนาคต เพื่อเตรียมพร้อม
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สำ�หรบัผูท้ีอ่ยากลองวางแผนการใช้เงินของครอบครวัดว้ยตนเองก่อน ข้อมลูตอ่ไปนีค้อืข้ันตอนการวางแผน
การใช้เงินเบ้ืองตน้ ซ่ึงครอบคลมุทัง้การวางแผนการใช้จา่ยและการวางแผนจดัการความเสีย่งทีจ่ะเกิดข้ึน
ในชีวิต ซ่ึง HappyLife เช่ือว่าสมาชิกทกุท่านจะสามารถนำ�ไปประยุกต์ข้อมลูเหลา่นีไ้ปใช้กับการวางแผน
การเงินของตนเองและครอบครัวได้ไม่ยาก

เช่น ภาระด้านสนิเช่ือบ้าน ภาระด้านคา่ใช้จา่ยของ
ครอบครัว ภาระการส่งเสียให้ลูกสำ�เร็จการศึกษา 
ตลอดจนภาระความเป็นลูกกตัญญูที่ดูแลพ่อแม่ใน
วัยชรา แต่ละคนมีหน้าที่และความรับผิดชอบหรือ
ภาระแตกต่างกัน คุณค่าท่ีเรามีในแต่ละช่วงเวลา
จึงแตกต่างกัน การวางแผนการเงินรอบด้านที่มี
ความสมดลุทัง้ด้านการสรา้งฐานะและหลกัประกัน
ให้เหมาะกับแตล่ะคนจงึมคีวามสำ�คัญ หลายคนจงึ
เลือกที่จะวางแผนร่วมกับที่ปรึกษาด้านการเงินท่ีมี
ความรู้ความสามารถ เพื่อให้สามารถวางแผนการ
เงินให้กับชีวิตของเราได้อย่างรอบด้านเพื่อสร้าง
ความมั่นคงทางการเงิน

	 ‘การวางแผนการเงิน’ ท่ีครอบคลุมทุก
ช่วงชีวิต นอกจากต้องวางแผนการเงินการออมซึ่ง
เปน็การสรา้งฐานะแลว้ เราจะตอ้งวางแผนป้องกัน
ความเสี่ยงด้านการเงินต่างๆ ที่สมดุลกัน เพื่อเป็น
หลกัประกันว่าเราจะสามารถผา่นอปุสรรคปัญหาที่
ไม่คาดคิดในแต่ละช่วงชีวิตไปได้
	 การวางแผนการเงินรอบด้านท่ีดีประกอบ
ด้วยการวางแผนการเงินที่มีความสมดุลของการ
สร้างฐานะและหลักประกันสำ�หรับคุณค่าของเรา
ในแต่ละช่วงชีวิต 
	 คุณค่าของชีวิตในแต่ละช่วง ไม่ได้หมาย
ความเฉพาะถึงความสามารถในการหารายได้ แต่
หมายถึงหน้าที่และภาระที่เรามีในช่วงเวลานั้น

พร้อม...รอบด้าน สุขทุกช่วงชีวิต

การวางแผน
การเงินเบื้องต้น

หากเราปล่อยให้ชีวิตดำ�เนินไปตามช่วงชีวิตเหล่านี้
โดยไม่ได้วางแผนด้านการเงิน...หากเกิดปัญหา

หรืออุปสรรคต่างๆ ขึ้นระหว่างทาง
ก็อาจส่งผลกระทบต่อเราหรือคนที่พึ่งพิงเรา

ตั้งเป้าหมาย
ให้ชัด

คาดการณ์
รายได้

ดำ�เนิน
ตามแผน

ทำ�แผน
รายจ่าย

การวางแผน
การใช้จ่าย (ที่มา : คณะมนุษยศาสตร์ มหาวิทยาลัยเชียงใหม่)1

1.1 ตัง้เปา้หมายใหช้ดั ตัง้เป้าหมายท่ีชัดเจนว่าเราจะวางแผน
การเงินเพื่ออะไร โดยแบ่งเป็นระยะสั้นเช่นการใช้เงินรายเดือน และ
ระยะยาว อย่างการซื้อบ้านหรือวางแผนการศึกษาของลูก เป็นต้น

1.2 คาดการณ์รายได้ หลังจากตั้งเป้าหมาย ก็ถึงเวลา
ประเมนิรายไดข้องเราและของครอบครวัแบบรายปี เพือ่ท่ีจะได้สามารถ

วางแผนการเงินไดแ้มน่ยำ�ข้ึน ซ่ึงแต่ละอาชีพมกีารเติบโตของรายไดใ้นแตล่ะปีต่างกัน อาทิ
พนักงานบริษัทมีรายได้ค่อนข้างคงที่ แต่อาจจะมีเดือนหนึ่งในรอบปีที่มีรายได้สูงเพราะได้
รบัเงินโบนสั, สำ�หรบันกัธรุกิจหรอืคนทีท่ำ�อาชีพค้าขายอาจจะมรีายไดส้งูบ้างต่ำ�บา้งข้ึนอยู่
กับเดือนหรือเทศกาล เป็นต้น

1.3 ทำ�แผนรายจ่าย เพื่อให้เป้าหมายของครอบครัวสัมฤทธิ์ผล เราควรทำ�แผน
รายจา่ยเงินในอนาคตของครอบครัวให้ชัดเจน ไมว่่าจะเปน็รายจา่ยแตล่ะเดือนตลอดจนเงิน
ออมของครอบครัว จะทำ�ให้เราและสมาชิกคนอื่นๆ ในครอบครัวใช้จ่ายเงินอย่างรอบคอบ
และมีระบบมากขึ้น
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การวางแผน
จัดการความเสี่ยง2

	 เพื่อให้ทุกสมาชิกในครอบครัวมีความสุขอย่างแท้จริง เราควร
มีการป้องกันไม่ให้คนที่รักหรือครอบครัวต้องเดือดร้อนในกรณีเกิดเหตุ
ที่ไม่คาดฝันจาก “ความเสี่ยงต่างๆ” HappyLife ขอหยิบยกข้อมูลท่ี
น่าสนใจจากมหาวิทยาลัยหอการค้าไทย ซ่ึงได้กล่าวถึงแนวคิดพื้นฐาน
เกี่ยวกับการบริหารการเงินส่วนบุคคลที่ เดวิด เบิร์กกี้ (David Berky) 
ประธานบริษัท Simple Joe, Inc ผู้ผลิตซอฟต์แวร์ทางการเงินที่กล่าว
ถึงการบริหารการเงินเพื่อป้องกันผลกระทบจากเหตุการณ์ท่ีไม่คาดฝัน 
(Security) ไว้ว่า
	 “ปัจจุบันนี้ของพวกเรานั้นเต็มไปด้วยความเสี่ยง แต่ละคนก็มี
เรื่องที่ต้องเสี่ยงแตกต่างกันไปตามรูปแบบการใช้ชีวิต และเพื่อเป็นการ
รับมือกับความเสี่ยงที่อาจจะเกิดข้ึนในอนาคต ไม่ว่าจะเป็นความเสี่ยง
จากการตกงาน, ความเสี่ยงจากการเจ็บป่วย ตลอดจนความเสี่ยงจาก
การเกิดอุบัติเหตุ ในการบริหารการเงิน เราทุกคนจึงควรกันเงินส่วน
หนึง่ไว้ใช้ยามฉกุเฉินในกรณเีกิดความเสีย่งข้ึนในชีวิต เพือ่ความปลอดภยั
และความสุขสบายใจในการดำ�เนินชีวิตของเราและครอบครัวที่เรารัก 
ซ่ึงการบริหารการเงินในเรื่องความเสี่ยงเราสามารถทำ�ได้ผ่านการทำ�
ประกันในรูปแบบต่างๆ อาทิ การทำ�ประกันชีวิต, การประกันสุขภาพ, 
ประกันแบบออมทรัพย์เพื่อลดความเสี่ยงในกรณีการว่างงาน, ประกัน
การศึกษาเพื่อลูกกรณีเกิดเหตุฉุกเฉินกับเรา และการกันเงินออมส่วน
หนึ่งไว้สำ�หรับเหตุการณ์ไม่คาดฝัน เป็นต้น

แต่ละคนมีหน้าท่ีและความรับผิดชอบ
หรือภาระแตกต่างกัน คุณค่าท่ีเรามีในแต่ละช่วงเวลา

จึงแตกต่างกัน การวางแผนการเงิน
รอบด้านท่ีมีความสมดุล ท้ังด้านการสร้างฐานะ

และหลักประกันให้เหมาะกับแต่ละคนจึงมีควาสำ�คัญ

A และ B คือเงินรายได้ที่แบ่งกัน
คนละครึ่ง

แบบแบ่งครึ่ง

แบบถือไว้ผู้เดียว

คือการแบ่งรายได้ทั้งหมดออกเป็นครึ่งหนึ่งอย่างเท่ากัน แล้วแบ่งภาระรับผิด
ชอบค่าใช้จ่ายภายในครอบครัวกันคนละส่วนอย่างชัดเจน เพื่อความอิสระใน
การใช้จ่าย

	 แบบ ถือไ ว้ผู้ เ ดี ยวคื อ
รูปแบบการเงินท่ีผู้ถือเงินของ
ครอบครัวจะเป็นผู้ควบคุมใช้จ่าย
เงินแต่เพียงผู้เดียว

แบบจัดสรรปันส่วน

	 เป็นการให้ผู้รับผดิชอบของครอบครวัเป็นผูจ้ดัการเงินรายได้ท้ังหมด และ
แบ่งส่วนหนึ่งไว้ใช้จ่ายในชีวิตประจำ�วันของครอบครัว รูปแบบนี้เหมาะสำ�หรับ
ครอบครัวที่ประกอบอาชีพส่วนตัว

A และ B คือรายได้ทั้งหมด
A คือ รายได้ท่ีเก็บไว้ของผู้จัดการเงินใน
ครอบครัว
B คือรายได้การใช้จ่ายในชีวิตประจำ�วัน

แบบเฉลี่ย

	 แบบเฉลีย่คอืมเีงินเฉลีย่ให้แต่ละบุคคลในครอบครวัเป็นผูถื้อเงิน โดยกัน
เงินที่ใช้จ่ายหลักๆ ในครอบครัวออกมาก่อน ส่วนที่เหลือจากเฉลี่ยแล้วจะแบ่งใช้
สำ�หรับแต่ละคน รูปแบบนี้เหมาะสำ�หรับครอบครัวที่รักอิสระ และมีรายได้ที่สูง

A+B+C คือรายได้ของครอบครัว
A คือ ส่วนของเงินเฉลี่ยที่ใช้ในครอบครัว
B และ C คือเงินที่เหลือจากเฉลี่ยแล้ว
แบ่งกันในแต่ละคน

	 1.4 ดำ�เนนิตามแผน แผนการใช้จา่ยเงินในครอบครวัจะเก่ียวข้องกับการใช้จา่ยเงินในครอบครวัโดยตรง ซ่ึงตรงสว่นนีแ้ตล่ะครอบครวัจะมวิีธีควบคมุ
การใช้จ่ายเงินให้เป็นไปตามแผนแตกต่างกันไป ซึ่งแผนการใช้เงินที่นิยมใช้กันอยู่ในครอบครัวส่วนใหญ่มี 4 รูปแบบ ดังนี้
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	 หลังจากที่เราสามารถบริหารการเงินเพื่อป้องกันผลกระทบจาก
เหตุไม่คาดฝันและเพื่อสร้างความมั่นคงในชีวิตแล้ว เมื่อมีเงินออม เรา
จะสามารถเร่ิมคิดถึงการสร้างความมั่งคั่งให้ตนเอง ซ่ึงก็คือการลงทุนใน
รูปแบบต่างๆ อาทิ การลงทุนในกองทุน, ตราสารเงิน, พันธบัตรรัฐบาล, 
หุ้น, กองทุนรวมต่างๆ และการลงทุนในอสังหาริมทรัพย์ เป็นต้น แต่
สำ�หรับคนที่มือใหม่ในเรื่องนี้ ในช่วงเริ่มลงทุนเราควรเริ่มจากเงินจำ�นวน
นอ้ยๆ เพือ่ความไมป่ระมาทและเพือ่ประเมนิว่าเรามคีวามเข้าใจเรือ่งการ
ลงทุนมากน้อยเพียงใด จากนั้นจึงค่อยเพิ่มปริมาณเงินในการลงทุน

	 เมื่อเราลงทุนจนประสบความสำ�เร็จแล้ว สิ่งท่ีเราควรจะทำ�ใน
ลำ�ดับต่อไปคือการรักษาระดับความมั่งค่ังให้คงอยู่ต่อไปอย่างย่ังยืนให้ได้ 
ซึ่งในเรื่องนี้เราสามารถทำ�ได้หลายวิธี เช่น หาที่ปรึกษาทางการเงินให้มา
ดูแลความมั่งคั่ง การทำ�ประกันอัคคีภัยสำ�หรับอสังหาริมทรัพย์ เป็นต้น

	 สำ�หรับสมาชิก HappyLife และประชาชนทั่วไปต้องการ
วางแผนการเงินกับตัวแทนประกันชีวิตและที่ปรึกษาทางการเงินของ 
กรงุเทพประกนัชวีติ ทกุทา่นสามารถตดิตอ่ไดท้ีเ่บอรโ์ทร. 0-2777-8888

การใช้เงินเพือ่ซ้ือของทีไ่มใ่ช่ของใช้ประจำ�วันควรทำ�ในช่วงคร่ึงหลงัของเดือน เพราะถึงตอนนัน้เรา
จะรู้ว่าเงินในเดือนนั้นเหลือมากน้อยเพียงใด

บอกทุกคนในครอบครัวถึงแนวทางเก็บเงินว่าให้อดทนรอ 1 เดือนสำ�หรับของที่ชอบและอยากซื้อ 
เพราะมีหลายครั้งที่เรามักซื้อของด้วยอารมณ์ชั่ววูบ

หากของที่อยากได้เป็นของชิ้นใหญ่ที่มีมูลค่าเกินกว่า 50 เปอร์เซ็นต์ของเงินเดือนก็ให้รอไปเป็น 2 
เดือนเพราะเป็นต้นทุนที่สูง และหากรอไปนานสักระยะหนึ่ง สินค้าดังกล่าวอาจมีการลดราคาก็ได้

ก่อนซื้ออะไรพยายามหาข้อมูลสินค้าให้รอบด้าน บางทีห้างนี้อาจราคาถูกกว่าห้างนั้น หรืออีกห้าง
หนึ่งอาจจะกำ�ลังมีจัดโปรโมชั่นลดราคา มากกว่า

หากิจกรรมทำ�ในครอบครัวให้มากขึ้น เช่น ตั้งกฎให้ทุกคนอยู่ร่วมรับประทานอาหารพร้อมหน้ากัน
ที่บ้านให้บ่อยๆ หรือส่งเสริมให้เด็กๆ และคนในบ้านรักการออกกำ�ลังกายและทำ�กิจกรรมอยู่ที่บ้าน 
มากกว่าไปเดินตามห้าง เพื่อเลี่ยงการเจอข้าวของที่ยั่วยุกิเลสให้อยากซื้อ

“ใช้เงินครึ่งหลังของเดือน”

“ของชิ้นใหญ่รอ 2 เดือน”

“เช็กราคาก่อนซื้อ”

“เน้นทำ�กิจกรรมที่บ้าน”

“อดทนรอ 1 เดือน”

การบริหารการเงิน

เคล็ดลับการใช้เงิน
อย่างรอบคอบ (ทั้งครอบครัว)

การป้องกันและบริหาร

เพื่อสร้างความมั่งคั่ง3

4 เพื่อความมั่งคั่งอย่างยั่งยืน
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รำ�รวย รุ่งเรืองมากขึ้นเรื่อยๆ

ฉันจะทำ�งานอย่างมีความสุข

	 ไมนด์เซ็ตคือ ยุทธศาสตร์ ที่จะทำ�ให้เราไป
ถึงจุดหมายได้ ส่วนวิธีการคือยุทธวิธี ต่อให้ดีเลิศ
สกัเพยีงใด หากยุทธศาสตรผ์ดิ จะพบความเสยีดาย
และเสยีเวลาในภายหลงั นีจ่งึเปน็เรือ่งทีส่ำ�คญัมาก 
ที่ผมอยากจะขอเป็นเบ้ืองต้นให้ท่านผู้อ่านตระหนัก
รู้ก่อนที่จะไปมุ่งเอาแต่วิชาการเงิน ว่าลงทุนเป็น
อย่างไร จะซื้อประกันอย่างไร จะทำ�เงินให้งอกเงย
อย่างไรเพยีงด้านเดียว เพราะไมนด์เซ็ตเปน็ต้นทาง 
โดยเฉพาะผู้นำ�ครอบครัวและสมาชิก ควรทำ�ความ
เขา้ใจและเหน็ภาพเดยีวกนัในการสรา้งความมั่นคง
และมั่งคั่งของครอบครัว
	 จากการศกึษาบทความจากผูเ้ชีย่วชาญการ
เงินทั้งหลายทั้งในและต่างประเทศ เช่น วอร์เรน 
บัฟเฟตต์, ดร.นิเวศน์ เหมวชิรวรากร, โรเบิร์ต
คิโยซากิ และ ซูซี ออร์แมน เป็นต้น พบว่าการ
วางแผนการสู่อิสรภาพทางการเงินนั้นจำ�เป็นต้อง 
อาศัยไมนด์เซ็ตที่แม่นยำ�เป็นจุดเริ่มต้น ย้ำ�อีกที
นะครับว่าไมนด์เซ็ตคือระบบความคิดและจิตใจที่
ประกอบด้วย ความเช่ือ ความคิด และอารมณ์ 
เริ่มต้นง่ายๆ ว่า ถ้าเรา “ให้เงิน” ผ่านการบริจาค 
เราก็จะ “ดึงดูด” เงินเข้ามาหาเรามากขึ้น แต่ต้อง
เป็นการให้้โดยไมห่วังผลตอบแทนใด นอกจากคุณคา่

ที่สังคมได้รับหรือคนอื่นได้รับ คุณเชื่อไหมครับ 
แอนโทนี่ ร็อบบินส์ ได้สอนผู้เข้าร่วมสัมมนาไว้ว่า 
“การสร้างความมั่งคั่ง 80% เป็นเรื่องของจิตวิทยา 
อีก 20% เป็นเรื่องของวิธีการ” (80% of Wealth 
is Psychology; 20% is Mechanics - Anthony 
Robbins) กับดกัอย่างหนึง่ที ่พนัโทอานนัท์ ชินบตุร 
สอนให้เราเข้าใจคือ หลายๆ ครั้งที่เรากำ�ลังคิดว่า
เราคดิบวก แตเ่รากลบัไมรู่ว่้าแท้จรงิแลว้จติใตส้ำ�นกึ 
ของเราได้รับ “ลบ” เข้าไปเต็มๆ ยกตัวอย่างเช่นคำ�
ว่า “อิสรภาพทางการเงิน” ซึ่งแปลมาจากที่ฝรั่งใช้
คำ�ว่า Financial Freedom หรือ Financial Inde-
pendence เป็นต้น เมื่อเรานึกถึงคำ�ว่า “อิสรภาพ” 
เราจะมองไปที่ข้อเท้า เพราะอีกใจหนึ่งจะทำ�ให้
นึกถึง “โซ่ตรวน” ที่ถูกมันล่ามไว้โดยไม่รู ้ตัวใจนี้
เองจึงทำ�หน้าที่ “ค้าน” และต้านความปรารถนา
ของเรา ทำ�ให้ไปถึงจุดนั้นได้ช้ากว่าที่ควรหรืออาจ
จะไม่ถึงเลย ดังนั้นทางที่ดีคือเลิกใช้คำ�นี้ แล้วชี้เป้า
ไปท่ีคำ�ซ่ึงมีลักษณะ “บวกบริสุทธ์ิ” หรือ บวกท่ี
ไม่มีลบเจือปน เช่น “ฉันจะทำ�งานอย่างมีความสุข 
ร่ำ�รวย และรุ่งเรืองมากขึ้นเรื่อยๆ” แทนการใช้คำ�
ว่า “ฉนัจะขยันทำ�งานจนกระทัง่ม ีอสิรภาพทางการ
เงิน” เป็นต้น

	 พันโทอานันท์ ชินบุตร  กูรูด้านการพัฒนาตนเอง และแปลหนังสือมากกว่า 100 เล่ม

ได้ให้ความหมายของ ไมนด์เซ็ต (Mindset) ไว้อย่างตรงประเด็นและครอบคลุมว่าคือ ระบบความ

คดิและจติใจทีป่ระกอบดว้ย ความเชือ่ ความคดิ และอารมณ ์ซึง่เปน็โปรแกรมหลักท่ีชวิีตใช้ในการ

ดำ�เนินกิจกรรมต่างๆ จนเป็นผลลัพธ์ของชีวิตที่เราเป็น แม้คุณจะรู้เส้นทางแห่งความสำ�เร็จ แต่

คุณอาจไม่เลือกเดินบนนั้น หรือเมื่อเลือกเดินแล้ว อาจลงจากตรงนั้น หรือหาอุปสรรคมาขวางตัว

เอง เพราะไมนด์เซ็ตที่ไม่ถูกต้องแม่นยำ�

การเงินครอบครัว
ไมนด์เซ็ตที่แม่นยำ� นำ�วิธีการที่แยบยล

โดย  เจษฎา สุนันท์ชัย FLMI, AFPTTM

ฉันจะขยันทำ�งาน
จนกระทั่งมีอิสรภาพทางการเงิน
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	 ผมขอนำ�เสนอหลักการสร้างไมนด์เซ็ตเพื่อ
สร้างความรุ่งเรืองทางการเงินครอบครัว ซูซี ออร์-
แมน ทีป่รกึษาการเงินมอือาชีพ และมช่ืีอเสยีงระดับ
ประเทศของอเมรกิา บอกไว้ว่า “เริม่ต้นทีค่รอบครัว

ต้องเป็นอิสระจากความกังวลเรื่องความไม่แน่นอน
ของชีวิต ไม่ใช่จำ�นวนเงินที่คุณมีถึงสร้างอิสระ
ได้ แต่ต้องเป็นความรู้สึกของตัวเราที่มีต่อสิ่งท่ีมี 
และส่ิงท่ีไม่มี ว่าจะเป็นอิสระจากพันธนาการอย่างไร”

ลองนั ่งส ุนทรียสนทนากันของคน
ในครอบครัวเราที่ต้องการเป็น โดย
ไม่จำ�กัดขอบเขตด้วยความรู้ในปัจจุบัน
ของตนเองมากเกินไป เพราะนอก
ขอบเขตของความรู้ เรายังมีความรู้ที่
กว้างกว่า คมกว่า ใช้การได้ดีกว่าอยู่
ด้วย แต่ต้องเร่ิมต้นจากความรู้ท่ีเรา
มีก่อน พอเร่ิมได้ถึงค่อยขยายความ
กว้างมากขึ้น
	 หัวหน้าครอบครัวต้องให้เวลา
ทบทวน ณ จุดที่เป็นอยู่ในปัจจุบันว่า 
ไมนด์เซ็ตของเราแม่นยำ�ไหม เราจะ
นำ�ครอบครัวเราไปในทางใด หัวหน้า
ครอบครัวต้องเหมือนโค้ชและครู ที่นำ�
เสนอหนทางและกระตุ้นให้ทุกคนร่วม
มือร่วมใจกัน สร้างความรู้สึกร่วมเป็น
บ้านเดยีวกัน ทมีเดยีวกัน ในการนำ�ทกุ
คนสูค่วามสขุและความรุง่เรืองทางการ
เงินมากข้ึนเร่ือยๆ เมื่อเราได้โอกาส
สร้างหรือทบทวนไมนด์เซ็ตของเราแลว้ 
หลายทา่นพบวา่ หากพลงัของเรายังไม่
พอที่จะสร้างไมนด์เซ็ตที่ดีและเหมาะ
สมได้ จำ�เป็นต้องหาโค้ชการเงินหรือผู้
แนะนำ�การลงทุน ผูว้างแผนการลงทนุ
ที่เข้ากันกับเราได้ และมีจิตใจของผู้ให้
มาเป็นไกด์นำ�ทาง  คนใดที่สามารถทำ�
เองได้ก็ให้รีบทำ� แต่อย่าแค่คิด เพราะ
เวลาผ่านแล้วไม่เคยย้อนกลับ

ไมนด์เซ็ตคือยุทธศาสตร์
ที่จะทำ�ให้เราไปถึงจุดหมายได้

ส่วนวิธีการคือยุทธวิธี ต่อให้ดีเลิศสักเพียงใด
หากยุทธศาสตร์ผิด จะพบความเสียดาย

และเสียเวลาในภายหลัง
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	 ผมเห็นครอบครัวหลายท่านที่ลูกหลานมีความสุขมากเลยครับ คุณย่านั้นมีที ่ดิน
มอีสงัหาริมทรัพย์ให้คนเช่า มเีงินไหลเข้าบ้านทกุเดอืนโดยไมต้่องเดือดร้อนใดๆ ลกูหลานมอีสิระ 
สามารถทำ�ในสิ่งที่ตนเองต้องการได้ บางครอบครัวก็ให้ลูกหลานมารับสืบทอดกิจการจากรุ่น    
สู่รุ่น ให้หลานๆ เรียนสูงๆ ไปหาประสบการณ์ทำ�งานเป็นลูกจ้างบริษัทต่างๆ แล้วค่อยกลับมา
ทำ�งาน นี่ก็เป็นตัวอย่างของครอบครัวที่สร้างทรัพย์สมบัติไว้อย่างดี เพื่อนผมหลายคนที่ตอนนี้
ใช้ชีวิตอิสระ เพราะมีรายได้ทุกเดือนจากการให้เช่าอสังหาริมทรัพย์บ้าง เงินปันผลในตลาดหุ้น
บ้าง และดูแลกิจการเลก็ๆ แบบสรา้งรายไดปี้ละ 1-2 ลา้น เลีย้งตัวเองและครอบครัวได้สบายๆ 
เพราะรู้จักที่จะวางแผนการเงินและสร้างไมนด์เซ็ต (Mindset) ชีวิตแบบนี้มานานหลายปีแล้ว
	 ขอสรุปสุดท้ายให้กับท่านสมาชิกของ กรุงเทพประกันชีวิต การวางแผนการเงิน    
ครอบครัวต้องเริ่มต้นวางแผนตั้งแต่วันนี้ เพื่อสร้างฐานะไปพร้อมกับหลักประกันที่ตอบโจทย์
ด้านการปกป้องความมั่นคงของครอบครัว และเป็นการออมทรัพย์ที ่ดีวิธีหนึ่ง
	 ขอให้ทุกท่านและครอบครัว รุ่งเรือง มั่งคั่ง มั่นคง ตลอดปี 2558 ครับ

หัวหน้าครอบครัว ต้องเหมือนโค้ชและครู
ที่นำ�เสนอหนทาง และกระตุ้นให้ทุกคน

ร่วมมือร่วมใจกัน...
นำ�ทุกคนสู่ความสุข และความรุ่งเรืองทางการเงิน
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ดาวน์โหลด E-Magazine HappyLife ได้แล้ววันน้ี!
เพื่อชีวิตที่มีความสุขมากกว่า...ทุกที่ ทุกเวลา

ค้นหาด้วยคำ�ว่า

‘HappyLife’
แล้วดาวน์โหลด อ่าน ‘HappyLife’ ได้ทันที

1 2 3 

หรือ

เข้าไปที่

	 นับจากน้ี คุณจะไม่พลาดทุกเร่ืองราวน่ารู้ในวารสาร HappyLife ตลอดจนสิทธิประโยชน์พิเศษ 

ท่ีรวบรวมเพ่ือคนสำ�คัญเช่นคุณ

*สำ�หรับผลิตภัณฑ์ท่ีใช้ระบบปฏิบัติการ Andriod 3.2 ข้ึนไป **สำ�หรับผลิตภัณฑ์ท่ีใช้ระบบปฏิบัติการ IOS 6.0 ข้ึนไป

	 เพยีงดาวน์โหลด แอพพลเิคชัน่ 

HappyLife ทีร่องรบัทัง้สมาร์ทโฟน, แทบ็เลต 

และไอแพดทุกรุ่น จาก Play Store* หรือ 

App Store** ตามขั้นตอนดังนี้

HappyLife

HappyLife

HappyLife
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1,900

2,900

4,900

4,900

ผู้มีอายุน้อยกว่า 35 ปี

ผู้มีอายุ 35-45 ปี

ผู้ชายอายุ 45 ปีขึ้นไป

ผู้หญิงอายุ 45 ปีขึ้นไป

โปรแกรมตรวจสุขภาพ

4,250

6,800

11,550

12,100

ราคาปกติ
(บาท)

ราคาโปรโมชั่น
(บาท)

พิเศษสำ�หรับเดือน มีนาคม – พฤษภาคม 2558 
กับสิทธ์ิซ้ือแพ็กเกจตรวจสุขภาพราคาพิเศษ ดังน้ี 

ส่วนลดพเิศษ	 สทิธพิเิศษสำ�หรับลกูคา้กรุงเทพประกันชีวิต

1. โปรดแสดงบัตรประจำ�ตัวผู้เอาประกันและบัตรประชาชน
2. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื่อนไขโดยมิต้องแจ้งให้ทราบล่วงหน้า
3. สามารถใช้สิทธิ์ข้างต้นได้ภายใน 31 ธันวาคม 2558
4. สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม โทร. 1745

เงื่อนไขการใช้สิทธิ์

1. โปรดแสดงบัตรประจำ�ตัวผู้เอาประกันและบัตรประชาชน
2. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื่อนไขโดยมิต้องแจ้งให้ทราบล่วงหน้า
3. สามารถใช้สิทธิ์ข้างต้นได้ภายใน 31 ธันวาคม 2558
4. สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม โทร. 0-7625-4425

เงื่อนไขการใช้สิทธิ์

1. โปรดแสดงบัตรประจำ�ตัวผู้เอาประกันและบัตรประชาชน
2. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื่อนไขโดยมิต้องแจ้งให้ทราบล่วงหน้า
3. สามารถใช้สิทธิ์ส่วนลดได้ตั้งแต่ วันนี้ - 31 ธันวาคม 2558
4. สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม โทร. 0-2450-9999

เงื่อนไขการใช้สิทธิ์

10 %
ส่วนลดโปรแกรมทันตกรรม
ขุนหินปูน, อุดฟัน, ถอนฟัน

ส่วนลดโปรแกรมความงาม
Corrective Mask 1 ครั้ง ราคาพิเศษ 1,900 บาท
(ปกติ 3,000 บาท)
Laser หน้าใส 1 ครั้ง ราคาพิเศษ 2,900 บาท
(ปกติ 6,000 บาท)
Ulthera ยกกระชับใบหน้า โดยไม่ต้องศัลยกรรม

(ท่ัวหน้า, ใต้คาง) ราคาพิเศษ 58,000 บาท
(ปกติ 99,000 บาท)
ส่วนลด 20% สำ�หรับรายการซื้อ Botox และ Filler (ใช้ได้ 1 ครั้ง)
เมื่อใช้จ่ายภายในศูนย์ความงามครบ 20,000
รับฟรี Miracle Mask 3 คร้ัง (มูลค่า 3,000 บาท)

1. โปรดแสดงบัตรประจำ�ตัวผู้เอาประกันและบัตรประชาชน
2. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื่อนไขโดยมิต้องแจ้งให้ทราบล่วงหน้า
3. สามารถใช้สิทธิ์ข้างต้นได้ภายใน 31 ธันวาคม 2558
4. สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม โทร. 0-5371-1366 / 0-5391-0100

เงื่อนไขการใช้สิทธิ์

ผ่าตัดทำ�ตา 2 ช้ัน ราคา 20,000  เสริมจมูก ราคา 20,000  ทำ�ลักย้ิม ราคา 8,000

PK BPICS (สถาบันความงาม)

ขูดหินปูนท้ังปาก ราคา 1,000  ฟอกฟันขาว ด้วย BRITE SMILE ราคา 11,000
Zoom Smile ราคา 9,000 HOME WHITE (รวมน้ำ�ยา 4 หลอด) ราคา 6,000

PK COSMETIC DENTISTY
(ศูนย์ทันตกรรม)

การฉีดวัคซีนป้องกันไวรัสตับอักเสบ บี (Engerix-B Vaccine) ราคา 700 บาท/เข็ม
การฉีดวัคซีนป้องกันไข้หวัดใหญ่ (Infulenza Vaccine) ราคา 800 บาท/เข็ม

หมายเหตุ : ราคาน้ีสำ�หรับลูกค้าท่ีเป็นคนไทยเท่าน้ัน การฉีดวัคซีน ค่าใช้จ่ายไม่รวม
ค่าแพทย์ กรณีต้องพบแพทย์

วัคซีน

1. โปรดแสดงบัตรประจำ�ตัวผู้เอาประกันและบัตรประชาชน
2. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื่อนไขโดยมิต้องแจ้งให้ทราบล่วงหน้า
3. สามารถใช้สิทธิ์ข้างต้นได้ภายใน 31 ธันวาคม 2558
4. สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม โทร. 0-3832-0300  

เงื่อนไขการใช้สิทธิ์

ส่วนลดค่าห้อง ค่ายา 10 %
(กรณีชำ�ระด้วยบัตรเครดิตรับส่วนลด 5%)

ส่วนลดสปา 20 % 
เฉพาะบริการนวดบำ�บัดน้ำ�มัน

1. โปรดแสดงบัตรประจำ�ตัวผู้เอาประกันและบัตรประชาชน
2. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื่อนไขโดยมิต้องแจ้งให้ทราบล่วงหน้า
3. สามารถใช้สิทธิ์ข้างต้นได้ภายใน 31 ธันวาคม 2558
4. สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม โทร. 0-4526-0300 ต่อ 118

เงื่อนไขการใช้สิทธิ์

2,700

6,200

โปรแกรมที่ 1 ชุดมาตรฐาน (ช/ญ)

โปรแกรมที่ 2 ชุดผู้สูงอายุ  (ช/ญ)

โปรแกรมตรวจสุขภาพ

3,520

7,680

ราคาปกติ
(บาท)

ราคาโปรโมชั่น
(บาท)

ค่าห้อง, ค่ายา

ส่วนลด 10 %

(ยกเว้นยาบางประเภท)

ค่าห้อง, ค่ายา

ส่วนลด 10 %

(ยกเว้นยาบางประเภท)

(ยกเว้น ค่าแพทย์, ค่าเอ็กซเรย์, ค่าชันสูตร
และค่ายาพิเศษบางรายการ)

ส่วนลด ค่าห้องพัก ค่ายา 10 %

การตรวจหินปูนท่ีผนังหลอดเลือดหัวใจ (Calcium Scoring)
การตรวจเอ็กซเรย์และอัลตร้าซาวด์เต้านม
(Mammogram & Ultrasound Breasts)

รับส่วนลด 500 บาท

การตรวจมวลกระดูก (Bone Mineral Density) / จุด
การตรวจมะเร็งปากมดลูกด้วยวิธี Thin Prep Pap Test

รับส่วนลด 200 บาท

สุขสุข



นิทรรศการภาพถ่ายฝีพระหัตถ์    อันมีทิพเนตรส่องไป

ประเพณี                                           ขึ้นเขาพนมรุ้ง ประเพณี           พิธีตักบาตรพระสงฆ์บนสะพานมอญ การแสดง                               โหมโรง เดอะ มิวสิคัล

วันนี้ - 8 มีนาคม 2558   หอศิลปวัฒนธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร 
“อันมีทิพเนตรส่องไป” นิทรรศการภาพถ่ายฝีพระหัตถ์ในสมเด็จพระเทพรัตนราชสุดาฯ สยามบรมราชกุมารี 
จัดแสดงท่ีหอศิลปวัฒนธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร ห้องนิทรรศการหลัก ชั้น 9 ความพิเศษของนิทรรศการ
ครั้งนี้ นอกจากเราจะมีโอกาสได้ชื่นชมภาพถ่ายฝีพระหัตถ์ที่ทรงบันทึกไว้ขณะเสด็จพระราชดำ�เนินไปยัง
สถานที่ต่างๆ ระหว่างปี 2556-2557 รวม 158 ภาพ ยังมีการจัดแสดงภาพท่ีถ่ายด้วยกล้องโทรทรรศน์, ภาพ
ท่ีถ่ายด้วยกล้องจุลทรรศน์อิเล็กตรอนชนิดส่องกราด, ภาพถ่ายจากมุมสูงด้วยโดรนหรือยานไร้คนขับ เป็นต้น 
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : โทร. 0-2214-6630 ถึง 8 ต่อ 501 หรือ www.facebook.com/baccpage

3 - 5 เมษายน 2558  
อุทยานประวัติศาสตร์พนมรุ้ง จ.บุรีรัมย์
จดุมุง่หมายของงานนีแ้ทจ้ริงแลว้คือการเปิดโอกาสให้
เราได้พบปะทำ�บุญรว่มกัน เกิดความรกัความสามคัคี 
ตามความตั้งใจของท่านเจ้าคุณโอภาสธรรมญาณ
วัดท่าประสิทธิ์ จ.สุรินทร์ เมื่อ 70 กว่าปีก่อน ในงาน
จึงมีทั้งพิธีบวงสรวงพนมรุ้ง, ทำ�บุญปิดทองนมัสการ
รอยพระพุทธบาทจำ�ลองที่ประดิษฐานในปรางค์องค์
น้อยมานานนับร้อยปี, ชมการแสดง-ศิลปวัฒนธรรม
ท้องถิ่น และยังเป็นช่วงเวลาที่เราจะได้ชมความ
มหัศจรรย์ของธรรมชาติ อย่างปรากฏการณ์ท่ีดวง
อาทิตย์จะขึ้นตรงส่องแสงลอดผ่านกรอบประตูต่างๆ 
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : อุทยานประวัติศาสตร์พนมรุ้ง    
โทร. 0-4466-6251, ททท. สำ�นักงานสุรินทร์ โทร. 0-4451-4447 
ถึง 8 โทร. 075-622-163, 075-612-811 ถึง 2

13 - 16 เมษายน 2558  
อ.สังขละบุรี จ.กาญจนบุรี
หลังสะพานมอญเปิดใช้งานอีกคร้ังอย่างเป็นทางการ
เม่ืือตุลาคมปีท่ีแล้ว “สะพานมอญ” ก็กลายเป็นอีกหน่ึง
สถานท่ียอดฮิต ท่ีถ้าใครไม่เคยไปดูจะเชยไปทันที ใคร
อยากรู้ว่าสะพานไม้ท่ีมีความยาว 850 เมตรน้ีมีเสน่ห์
อย่างไร ทำ�ไมคนส่วนใหญ่มักติดอกติดใจไปแล้วอยาก
ไปอีก สงกรานต์ปีน้ีห้ามพลาด ‘พิธีตักบาตรพระสงฆ์
บนสะพานไม้ที่ยาวที่สุดในประเทศไทย’ ที่ทุกคนจะ
ได้สัมผัสวิถีชีวิตของชาวสังขละกันอย่างใกล้ชิด  
ตลอดจนชมกิจกรรมขบวนแห่ของกลุ่มชาติพันธุ์, 
ร่วมสรงน้ำ�พระผ่านรางกระบอกไม้ไผ่ และพิธียกช่อ
เจดีย์ทราย เป็นต้น
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : ททท. สำ�นักงานกาญจนบุรี      
โทร. 0-3451-1200, 0-3451-2500

4 เมษายน - 10 พฤษภาคม 2558   
สยามสแควร์วัน, กรุงเทพฯ
จากภาพยนตรไ์ทยทีส่รา้งปรากฏการณใ์ห้ผูค้นหันมา
ตระหนกัถึงคณุคา่ของศลิปวัฒนธรรมไทยในปี 2547 
ได้รับรางวัลการันตีคุณภาพมากมาย ในปนีี ้‘โหมโรง’ 
จะกลับมาพาเราไปสัมผัสความงดงามของดนตรีไทย 
ในยุคทองท่ีรุ่งเรืองสูงสุดจนถึงยุคท่ีตกต่ำ�ถูกย่ำ�ยี    
ในรปูแบบของ ‘โหมโรง เดอะ มวิสคัิล’ นำ�แสดงโดย
นักแสดงทีมใหม่ ที่ไม่ซ้ำ�กับนักแสดงในเวอร์ชั่นหนัง
กำ�กับการแสดงโดย ธีรวัฒน์ อนุวัตรอุดม, รสสุคนธ์ 
กองเกต ุจำ�หนา่ยบัตรทางไทยทคิเก็ตเมเจอรท์กุสาขา
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : โทร. 0-2262-3456 www.thaitic-
ketmajor.com, www.facebook.com/โหมโรง เดอะ มวิสคิลั

ปฏิทินกิจกรรม กรุงเทพประกันชีวิต

SIKARIN Mini Marathon เดิน-วิ่งเพื่อเด็กโรคหัวใจ

1 มีนาคม 2558 กรุงเทพฯ
กรุงเทพประกันชีวิต ร่วมสนับสนุนการจัดงาน ‘SIKARIN Mini 
Marathon เดิน-ว่ิงเพื่อเด็กโรคหัวใจ’ รายได้สำ�หรับการจัดงาน
ครั้งนี้ มอบให้กับมูลนิธิเด็กโรคหัวใจฯ และโครงการผ่าตัดเด็ก     
โรคหัวใจพิการแต่กำ�เนิด

15

1
มีนาคม

มอบน�้ำดื่มสะอาดเพื่อน้อง

มีนาคม 2558 จ.ตรัง
กรงุเทพประกนัชวีติ มุง่หนา้สูจ่งัหวดัตรงั เพือ่มอบเครือ่งกรองน้ำ�
พรอ้มสรา้งระบบกกัเกบ็น้ำ�สะอาด ภายใตโ้ครงการ ‘น้ำ�ดืม่สะอาด 
เพื่อชีวิตที่มีความสุข’ แก่พี่น้องในจังหวัดดังกล่าว

13
มีนาคม

Money Expo

13-15 มีนาคม  2558 จ.หาดใหญ่
กรงุเทพประกนัชวีติ เตรยีมนำ�เสนอผลติภณัฑก์ารเงนิทีต่อบโจทย์
ทุกความต้องการ พร้อมจัดกิจกรรมสนุกๆ หลากหลายรูปแบบ
ในมหกรรมการเงิน ‘Money Expo’ โดยงานนี้ยินดีต้อนรับทั้ง
สมาชิก HappyLife Club และบุคคลทั่วไป ใครที่กำ�ลังต้องการ
วางแผนทางการเงินแบบรอบด้าน เพื่อความมั่งคั่งและมั่นคง
อย่างมีความสุขที่มากกว่า...ห้ามพลาด!

BLA Happy Life Go Green

20 - 22 มีนาคม 2558 จ.เพชรบุรี
โครงการปลูกจิตสำ�นึก รักส่ิงแวดล้อมอย่างย่ังยืน โดยมีจุดมุ่งหมาย
สร้างทัศนคติเชิงบวก ผ่านการทำ�กิจกรรมท่ีเป็นประโยชน์กับสังคม
และส่วนรวม เตรียมจัดกิจกรรมคร้ังใหม่ท่ี จังหวัดเพชรบุรี เพ่ือ
กระตุ้นให้เยาวชนและประชาชนในพ้ืนท่ีดังกล่าวตระหนักถึงปัญหา
ส่ิงแวดล้อมในปัจจุบัน และพร้อมท่ีจะให้ความร่วมมือในการแก้ไข
อย่างทันท่วงที

20
มีนาคม

มีนาคม



‘ความมัน่คง’
ของบริษัทประกันชีวิต

	 บริษัทประกันชีวิตจำ�เป็นต้องสนับสนุนตัวแทนทั้งด้าน
ความรู้และการเงินอย่างมากเพื่อที่จะสามารถขายกรมธรรม์
ประกันชีวิตให้กับลูกค้าได้ ดงันัน้โดยทัว่ไปแลว้กรมธรรมป์ระกนั
ชีวิตมีต้นทุนท่ีสูงมากในปีแรกและบริษัทจะเริ่มมีกำ�ไรในปีท้ายๆ 
ของกรมธรรม์ พูดง่ายๆ ก็คือ บริษัทประกันชีวิตจำ�เป็นต้อง
ขาดทุนก่อนเพื่อที่จะได้รับกำ�ไรในภายหลังน่ันเอง จะเห็นได้ว่า
สินค้าประกันชีวิตเป็นสินค้าท่ีให้ความคุ้มครองระยะยาว และกำ�ไร
ท่ีแท้จริงของบริษัทน้ันจะเกิดข้ึนในภายหลัง ดังน้ันจึงไม่เหมาะสมท่ี
เราจะพิจารณาผลกำ�ไรหรือขาดทุนของบริษัทประกันชีวิตจาก
การดูงบการเงินทางบัญชีปีต่อปี
	 ผู้อ่านคงจะเกิดคำ�ถามว่าถ้าเช่นนั้นแล้วเราควรจะ
พจิารณาความมัน่คงและความสามารถในการทำ�กำ�ไรของบรษิทั
ประกันชีวิตจากอะไร ตัวชี้วัดความมั่นคงของบริษัทประกันชีวิต
นั้นมีหลากหลายวิธี โดยทั่วไปแล้วความมั่นคงของบริษัทประกัน
ชีวิตจะดูได้จากดัชนีสองตัวดังนี้ครับ

	 เคยสังเกตไหมครับว่ากว่าที่ตัวแทนประกัน
ชีวิตจะขายกรมธรรม์ ได้สักหนึ่งเล่มนั้นต้องใช้
ความพยายามมากมายเพียงใด?

1Embedded Value (EV)
มูลค่า EV ประกอบด้วย 2 ส่วนรวมกัน ได้แก่ 
มูลค่าทรัพย์สินสุทธิโดยพิจารณาจากราคาตลาด

ของสินทรัพย์ลบด้วยหน้ีสิน (Asset net worth, 
ANW) ส่วนนี้จะเป็นส่วนของผู้ถือหุ้น และ มูลค่า
ปัจจุบันของการคาดการณ์กำ�ไรในอนาคตของ
กรมธรรม์ปัจจุบัน (Value of Inforce, VIF) นั่น
ก็คือกำ�ไรที่คาดว่าจะได้รับในอนาคตของกรมธรรม์
ทั้งหมดท่ีบริษัทให้ความคุ้มครองอยู่ตีกลับมาเป็น
มลูค่าปัจจบุนันัน่เอง ซ่ึงผลรวมของ ANW และ VIF 
นี่เองท่ีจะเป็นดัชนีที่บ่งช้ีถึงความสามารถในการทำ�
กำ�ไรในระยะยาวของบริษัท
	 ในการคิด EV มีตัวแปรท่ีสำ�คัญอยู่ตัวหน่ึง 
คือ เงินสำ�รอง (Reserve) ซ่ึงเป็นหน้ีสินท่ีใหญ่ท่ีสุด
ในบริษัทประกันชีวิตบนหน้างบการเงิน
	 เงินสำ�รอง คือ ค่าประมาณการณ์มูลค่า
ของความรับผิดหักด้วยประมาณการณ์เบ้ียประกัน
ชีวิตของบริษัทในอนาคตตีกลับมาเป็นมูลค่าปัจจุบัน 
โดยจะใช้ค่าท่ีสูงกว่าระหว่างเงินสำ�รอง NPV (Net 
Premium Valuation หรือ มูลค่าเบ้ียประกันรับสุทธิ) 
และเงินสำ�รอง GPV (Gross Premium Valuation 
หรือ มูลค่าเบี้ยประกันภัยที่รับจริง) โดยทั่วไปแล้ว   

เงินสำ�รอง NPV จะมีค่าสูงกว่าเงินสำ�รอง GPV 
แต่เนื่องจากเงินสำ�รอง GPV มีค่าแปรผันกับสภาพ
ตลาด ทำ�ให้เวลาที่ดอกเบี้ยพันธบัตรมีค่าลดลงดัง
เช่นปัจจุบันนี้ อาจจะทำ�ให้เงินสำ�รอง GPV มีค่าสูง
กว่าเงินสำ�รอง NPV และทำ�ให้ส่วนของหนี้สินในงบ
การเงินมีค่าสูงข้ึนมาก และอาจจะทำ�ให้กำ�ไรของ
บริษัทแสดงค่าติดลบในช่วงระยะเวลาหนึ่ง กำ�ไร
ติดลบบนหน้างบการเงินนี้ไม่ได้แสดงว่าบริษัทอยู่ใน
ภาวะขาดทุนย่อยยับแต่อย่างใด แต่สะท้อนให้เห็น
ว่า ตลาดกำ�ลังอยู่ในช่วงดอกเบี้ยขาลง การที่จะดูว่า
บรษิทัประกันชีวิตมผีลการดำ�เนนิการทีดี่ หรอืมกีำ�ไร
ที่ดีหรือไม่ในระยะยาว ควรจะดูจากมูลค่า EV ของ
บริษทัวา่มกีารเปลีย่นแปลงในทศิทางทีเ่พิม่ข้ึนหรอืว่า
ลดลง จะเหมาะสมกว่าการดูเฉพาะงบการเงินทาง
บัญชีเพียงอย่างเดียวครับ

โดย สมหมาย เลิศสิทธิพันธ์ Chief Actuary
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          ในสมัยก่อนบริษัทประกันชีวิตจำ�เป็นต้องมีกองทุนขั้นต่ำ� 50 ล้าน
บาทและไม่น้อยกว่า 2% ของเงินสำ�รองประกันชีวิตเพื่อคุ้มครองความเสี่ยง
ทางด้านประกันภัย (Insurance risk) แต่ในความเป็นจริงแล้วยังมีความเสี่ยง
อีกหลายด้านที่บริษัทประกันชีวิตต้องเผชิญ เช่น ความเสี่ยงด้านดอกเบี้ย 
(interest rate risk) ความเสี่ยงด้านเครดิต (Credit risk) หรือความเสี่ยงด้าน
การดำ�เนินธุรกิจ (Operational risk) ไม่นานมานี้ สำ�นักงานคณะกรรมการ
กำ�กับและส่งเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย (คปภ.) ได้มีการนำ�วิธีการตั้ง
เงินกองทุนแบบใหม่มาใช้ นั่นคือการตั้งเงินกองทุนตามระดับความเสี่ยงภัย 
(Risk based capital, RBC) ซึ่งจะต้องมีการคำ�นวณ CAR ratio นี่เอง
	   CAR ratio สามารถคำ�นวณจากสัดส่วนระหว่างเงินทุนที่บริษัทมีอยู่
จริงและเงินทุนข้ันต่ำ�ทีต้่องดำ�รงไว้ตามความเสีย่ง ถ้าจะพดูให้ง่ายข้ึนคือตวัเลข
นีส้ะทอ้นให้เห็นว่าบริษทัมรีะดบัเงินทนุ (สว่นทีเ่ปน็ของผูถื้อหุ้น) มากกวา่ระดับ
ความเสี่ยงที่บริษัทแบกรับอยู่เท่าไร CAR ratio จึงเป็นเครื่องมือสำ�คัญสำ�หรับ
การช้ีวัดว่าบริษัทประกันชีวิตมีความมั่นคงทางการเงินหรือไม่ บริษัทประกัน
ชีวิตท่ีมีตัวเลขนี้ย่ิงมากแสดงให้เห็นว่าบริษัทมีเงินทุนอยู่สูงกว่าเงินทุนที่ควรจะ
มี ซึ่งหมายความว่าบริษัทนั้นมีความมั่นคงสูงนั่นเอง ปัจจุบันทางคปภ. กำ�หนด
ให้บริษัทประกันชีวิตต้องมี CAR ratio ไม่ต่ำ�กว่า 140%

2Capital Adequacy Ratio 
(CAR ratio)

	 นอกจาก EV และ 
CAR ratio แลว้ความมัน่คง
ของบริษัทประกันชีวิตยัง
สามารถดูไ ด้จากการที่
บริษัทมีภาพลักษณ์ที่ดี มี
สินค้าที่หลากหลายพร้อม
ตอบรับความต้องการของ
ลูกค้าอย่างรอบด้าน และ
ไม่หยุดพัฒนาองค์กรและ
บุคลากร

“

“

	   สิ้นปี 2556 บริษัท กรุงเทพประกันชีวิต มีค่า EV เท่ากับ 32,640 
ล้านบาท และมี CAR ratio ล่าสุดวันที่ 30 กันยายน 2557 282% เพิ่มสูง
ซึ่งจากระดับ 244% ณ 31 ธันวาคม 2556 ดัชนีเหล่านี้มีการปรับเพิ่มขึ้นมา
อยา่งตอ่เนื่อง เพราะบรษิัทใหค้วามสำ�คญักบัทั้งความมั่นคงและการเตบิโตของ
บริษัทไปพร้อมกัน
	   นอกจาก EV และ CAR ratio แล้วความมั่นคงของบริษัทประกัน
ชีวิตยังสามารถดไูด้จากการท่ีบรษิทัมภีาพลกัษณท่ี์ด ีมสีนิคา้ท่ีหลากหลาย พรอ้ม
ตอบรับความต้องการของลูกค้าอย่างรอบด้าน และไม่หยุดพัฒนาองค์กรและ
บุคลากรให้มีความพร้อมที่จะรับมือความเปลี่ยนแปลงได้เป็นอย่างดี
	   ทุกสิ่งที่กล่าวมานี้ล้วนมีอยู่ใน กรุงเทพประกันชีวิต บริษัทที่พร้อม
จะเดินเคียงข้างไปกับคุณและทำ�ให้ชีวิตของคุณมีความสุขมากกว่าครับ

ดชัน ีEV และ CAR ratio ของ

(31 ธันวาคม 2556)

(30 กันยายน 2557)
244%

(31 ธันวาคม 2556)
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ซ่ึงเป็นสิง่ทีเ่ขาช่ืนชอบ แต่ด้วยความตระหนกัดีว่าตน
ยังไมม่ปีระสบการณใ์นธรุกิจนีเ้ท่าท่ีควร คุณสวิุทย์จงึ
ลาออกจากงานราชการไปหาประสบการณ์ในบริษัท
ทัวรข์องชาวญีปุ่่นเป็นเวลาประมาณหนึ่งปกีอ่นจะทำ�
ธุรกิจของตัวเองอย่างเป็นทางการ

เตรียมพร้อม
และมุ่งมั่น
	 “ตอนแรกผมก็ไม่ได้มีการวางแผนท่ีชัดเจนนะ 
แต่พอได้ไปเรียนรู้ในธุรกิจการท่องเที่ยว ได้เรียนรู้
งานทุกๆ ตำ�แหน่งงานขององค์กร ผมจึงเริ่มมีแผนที่
ชัดเจนข้ึนจนกล้าทดลองออกมาทำ�ธุรกิจของตัวเอง 
แต่ตอนช่วงเริม่ตน้ผมก็ไมไ่ด้คาดหวังอะไรมาก เพราะ
ตอนนั้นธุรกิจยังไม่ชัดเจน การวางเป้าหมายในระยะ
ยาวมันทำ�ได้ยาก ผมจึงมีแต่ความรู้สึกว่าอยากทำ� 
และมองแค่ว่าการทำ�ธุรกิจเป็นของตัวเองคือโอกาส 
ในการสร้างรายได้ท่ีมากกว่าการทำ�งานรับเงินเดือน ถ้า
เรามีแรงอึด เรามีแรงสู้ ธุรกิจของเราก็จะสามารถผ่าน

คุณสุวิทย์ สิทธิวงค์ (อายุ 46 ปี)

“ฝันให้ไกล
ไปให้ถึง”

	 “ผมเป็นคนชอบคิด ชอบฝัน ผมจะชอบ
อ่านคอลัมน์ที่เขาสัมภาษณ์บุคคลต่างๆ ในนิตยสาร 
แล้วมันก็กลายเป็นหนึ่งในแรงบันดาลใจที่ทำ�ให้ผมมี
ความพยายามทำ�ตามความฝันอย่างต่อเนื่องโดยไม่
หยุดน่ะครับ” 	
	 คุณสุวิทย์ย้อนอดีตในวัยเด็กว่าเขาเป็นเด็ก
ต่างจังหวัดคนหนึ่งที่ฝันอยากจะมีชีวิตอยู่ในเมือง
ใหญ่ๆ อยากมีชีวิตที่เจริญก้าวหน้าอย่างคนทั่วไป 
เมื่ออยู่ในวัยทำ�งาน คุณสุวิทย์ได้สัมผัสการทำ�งาน
มาหลากหลายอย่าง ก่อนจะมาถึงจุดเปลี่ยนครั้ง
สำ�คัญในชีวิตขณะที่รับราชการอยู่กระทรวงกลาโหม
	 “เวลาผมทำ�งานอะไรสกัช้ินหรอืสกัอาชีพหนึง่ 
ผมมักจะกลับมาทบทวนสิ่งที่เราทำ�มาตั้งแต่เริ่ม
ทำ�งานมาจนถึงปัจจุบัน เช็กเป้าหมายอยู่ตลอดว่า
เราทำ�งานไปกี่ปีแล้ว เราจะต้องบรรลุเป้าหมาย
อย่างนี้ๆ เราจะต้องก้าวหน้าให้ทันนะ ไม่งั ้นเมื่อ
เราอายุมากขึ้นแล้วจะตามเด็กรุ่นใหม่ไม่ทัน”	
	 หลังประเมินว่างานรับราชการที่ทำ�อยู่นั ้น
ไม่สามารถทำ�ให้เขาบรรลุเป้าหมายที่ตั ้งใจไว้ได้ใน
วัยประมาณ 27 ปี คุณสุวิทย์จึงตัดสินใจลาออก 
จากงานที่ใครๆ ก็มองว่ามั่นคง หันมาเปิดบริษัททัวร์

ฝันให้ไกล...

	 จริงอยูว่า่อาจมีคนนับลา้นๆ ท่ีไดย้นิประโยคน้ีมากอ่น แต่
จะมีสักกี่คนที่ไปถึง “ฝัน” ?
	 คุณสุวิทย์ สิทธิวงค์ เจ้าของบริษัท ห้างหุ้นส่วนจำ�กัด 
นอร์ธเวิด แทรเวิล (Northward Travel Limited Partnership) 
คือหน่ึงในผู้ท่ีใช้ชีวิตตามประโยคดังกล่าวอย่างม่ันคง และเขาคือ
หน่ึงในคนท่ีไปถึงจุดหมายท่ีฝันไว้
  

พ้นไปได้ตามสภาวะของมันเอง
	 “สำ�หรับคนทีอ่ยากจะทำ�ธรุกิจเลก็ๆ เป็นของ 
ตัวเอง ผมว่าประการแรกเราต้องทำ�มาจากใจก่อน
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ใจเราต้องชอบ ใจเราต้องอยากทำ� และเราต้องเป็นคนท่ี
ช่างคิด ช่างศึกษา สุดท้ายคือคุณต้องมีความอดทน อึด
ให้มากท่ีสุดเท่าท่ีจะอึดได้ ลงมือทำ�อย่างต่อเน่ืองไม่หยุด 
เพราะการทำ�ธุรกิจมันไม่มีอะไรมาการันตีว่าปีหน้าธุรกิจ
ของเราจะอยู่ได้หรือไม่”
	 จากแนวคิดในการทำ�ธุรกิจดังกล่าว ปัจจุบัน
บริษัททัวร์ของคุณสุวิทย์ดำ�เนินกิจการมาแล้วประมาณ 
16-17 ปี มีปรัชญาการทำ�งานท่ีให้ความสำ�คัญกับความ
ซ่ือสัตย์ จริงใจต่อลูกค้า และใส่ใจในทุกรายละเอียด 
เน้นทำ�ทัวร์ต่างประเทศสำ�หรับลูกค้าระดับนักธุรกิจและ
ผู้เกษียณอายุท่ีต้องการเดินทางท่องเท่ียวแบบส่วนตัว
หรือเฉพาะภายในกลุ่มครอบครัว-เพ่ือนฝูงเท่าน้ัน 
	 “หลกัในการสรา้งโปรดักสข์องเรา คือขยันหา
ช่องทางใหม่ๆ ท่ีทำ�ให้ลูกค้าต้องว่ิงมาหาเรา จริงอยู่ท่ี
ลูกค้าท่ีใช้บริการของเรามีแค่ประมาณ 5-10% ในตลาด

ไปให้ถึง”
ชีวิตครอบครัวต้องมีแผน
	 ในส่วนของการวางแผนครอบครัว คุณสุวิทย์กล่าวว่าเขาก็เคยวางแผน
แบบคนท่ัวไป แตก็่ไมป่ระสบความสำ�เรจ็ จนประมาณปี 2548 ทีเ่ขาไดแ้ตง่งาน
กับคุณอุษาจึงได้มีการวางแผนเกี่ยวกับชีวิตครอบครัวอย่างจริงจัง
	 “ชีวิตที่ประสบความสำ�เร็จสำ�หรับผมคือการที่เราสามารถทำ�ให้สมาชิก
ในครอบครัวมีคุณภาพชีวิตที่ดี ไม่ต้องถึงกับร่ำ�รวยมีใช้ฟุ่มเฟือยก็ได้ ขอแค่เรา
มีรายได้ที่จะมาดูแลทุกคนให้สามารถอยู่ในสังคมยุคนี้ได้อย่างสบาย สามารถ
สร้างความมั่นคงให้กับครอบครัวได้ แค่นี้ก็มีความสุขแล้ว ซึ่งตอนนี้ที่เป็นอยู่
ก็เหมือนอย่างที่ผมฝันไว้ครับ” 
	 เมือ่ถามถึงปัจจยัสำ�คัญท่ีทำ�ให้คุณสวิุทย์ประสบความสำ�เร็จในการใช้ชีวิต 
ได้คอ่นข้างตามแผนทีว่างไว้ต้ังแต่อดตีจนถึงปัจจบัุน หนุม่นกัธรุกิจผูน้ีต้อบทนัทว่ีา
คือ ‘การสร้างรายได้ให้เหลือเงินออม’
	 “ถ้ามีเงินเก็บเราจะสามารถขยายธุรกิจอื่นๆ ได้ เราจะสามารถลงทุน
เพิ่มเติมได้ แต่ถ้าไม่มีเงินเก็บ ทำ�อะไรมันก็ช้า ทำ�อะไรก็ลำ�บาก” 

ประกันคือ

‘ความม่ันคง’
	 “ต้ังแต่เร่ิมทำ�งาน พอมีเงินออม ผมจะ
เอามาฝากไว้กับบริษัทประกัน พอแต่งงาน ผมทำ�
ประกันให้ทกุคนในครอบครัวหมดเลยครบั (หัวเราะ) 
หลักๆ คือผมทำ�เพื่อลูก (น้องวีซ่า-ด.ญ.กฤตภัค 
สิทธิวงค์) เราไม่ต้องกังวลเรื่องค่าเทอมของลูก 
ไม่ต้องกังวลในเรื่องของการรักษาพยาบาลของ
คนในครอบครัว การทำ�ประกันมันเหมือนกับเรา
จ่ายเงินเพื่อซื้อความปลอดภัยให้กับตัวเองและ
ครอบครัว และเป็นสิ่งหนึ่งที่ทำ�ให้เรารู้สึกว่า
ในชีวิตนี้เราไม่ต้องไปคิดถึงเรื่องพวกนี้แล้ว มัน
ทำ�ให้เราสบายใจและไปโฟกัสกับงานได้เต็มที่

	 “จริงอยู่ที่ว่าเงินต้นที่เราฝากไว้กับประกันฯ
กับเงินท่ีจะได้รับกลับมาก็ไม่ได้มากกว่ากันสักเท่า
ไหร่ แต่ผมมองว่าเราได้ทำ�ประกันความเสี่ยงด้วย 
เพราะประกันจะคุ้มครองชีวิตและทรัพย์สิน และ
สมมติว่าวันหน่ึงเราจำ�เป็นต้องใช้เงินข้ึนมา เราก็
สามารถกู้เงินจากกรมธรรม์ของเรานำ�มาผ่อน
เบาได้ หรือสามารถขอผ่อนผันการจ่ายได้ ความ
คุ้มครองของเราก็ไม่ได้หายไปไหน คุณภาพชีวิตก็
ยังมีอยู่เท่าเดิม
	 “อีกอย่างคือการทำ�ประกันถือเป็นการฝึก
ให้เรามีวินัยมากข้ึน ซ่ึงวินัยคือปัจจัยหนึ่งที่สำ�คัญ
ในการทำ�ให้ชีวิตประสบความสำ�เร็จ...
	 ถ้าเรามีวินัยในเร่ืองของการทำ�งาน การใช้
ชีวิต และวินัยในการวางแผนการเงิน เราก็จะสามารถ
ใช้ชีวิตได้ตามแผนท่ีวางไว้ได้ครับ”

	 “อีกอย่างคือผมทำ�งานหนักมาก เม่ือก่อน
น่ังทำ�งานวันหน่ึงไม่ต่ำ�กว่า 14 ช่ัวโมง ทำ�ให้มีบาง
อารมณ์ท่ีรู้สึกว่าเม่ือไหร่เราจะได้หยุดสักที น่ีก็เป็น
ปัจจัยหน่ึงท่ีทำ�ให้วางแผนในการซ้ือประกัน และ
พยายามเก็บเงินสะสมทรัพย์ไปเร่ือยๆ เพราะผมก็
ไม่รู้ว่าจะทำ�งานตรงน้ีได้นานอีกสักเท่าไหร่ ผมจึง
วางแผนว่าช่วงเกษียณอายุ 60-65 ปีจะมีเงินสักก้อน
ท่ีผมสามารถนำ�ไปทำ�อย่างอ่ืนต่อได้” 
	 ด้วยเหตุน้ีหลักในการทำ�ประกันของคุณสุวิทย์ 
คือจะพิจารณาจากรายได้ในแต่ละช่วงชีวิต พร้อม
พิจารณาค่าเงินในแต่ละยุคสมัย ว่าทุนประกันของเขา
เพียงพอต่อการทำ�ให้ลูกสาวใช้ชีวิตได้อย่างสบายหรือ
ไม่ ซ่ึงถ้าค่าเงินต่ำ�เขาจะไม่รีรอท่ีจะเติมทุนประกันกับ 
คุณดลนพร มงคลสัมฤทธ์ิ ตัวแทน กรุงเทพประกัน
ชีวิต ท่ีอยู่เคียงข้างกันมานับสิบกว่าปีทันที

เท่าน้ัน แต่เน่ืองจากไม่ค่อยมีใครให้บริการ แบบน้ี ทำ�ให้
ลูกค้าท่ีต้องการโปรดักส์อย่างน้ีมาหาเราโดยตรง คือ
ต้ังแต่เร่ิมเปิดบริษัทมาผมไม่เคยออกไป sale ลูกค้านอก
ออฟฟิศ มีแต่ลูกค้ามาหาเราจนถึงทุกวันน้ี”
	 แม้ธุรกิจบริษัททัวร์ของคุณสุวิทย์จะดูม่ันคงใน
สายตาคนท่ัวไป คุณสุวิทย์กลับบอกกับ HappyLife 
ว่าท่ีจริงตอนน้ีธุรกิจของเขายังไม่ได้ถึงกับมีครบทุกอย่าง 
ตามท่ีคิดไว้ในตอนต้น แต่โดยรวมๆ ก็ถือว่าธุรกิจท่ีสร้าง
มาเติบโตแบบค่อยๆ เป็นค่อยๆ ไปตามลำ�ดับ	
	 “แตผ่มก็มคีวามสขุกับชีวิตการทำ�งานนะ หนึง่
เพราะผมได้ทำ�งานในสิง่ทีรั่ก ในสิง่ท่ีเราชอบ สองคือ
ธุรกิจเรามีรายได้ครอบคลุมกับค่าใช้จ่ายขององค์กร 
แค่นี้ผมก็มีความสุขกับการทำ�งานแล้ว เพราะผมก็
ไม่ได้หวังความร่ำ�รวยจากธุรกิจที่ทำ� ผมแค่อยาก
จะทำ�ธุรกิจนี้อย่างต่อเนื่องไปเรื่อยๆ”

การทำ�ประกันถือเป็นการฝึกให้เรามีวินัยมากขึ้น ซึ่ง...

วินัยคือปัจจัยหนึ่งที่สำ�คัญในการทำ�ให้ชีวิตประสบความสำ�เร็จ
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      ใครที่สนใจเรื่องราววัฒนธรรมประวัติศาสตร์
มาท่ีน่ีจะไม่ผิดหวัง ภายในห้องนิทรรศการมีการจัดแสดง
เกร็ดประวัติศาสตร์อยู่ทั้งหมด 3 ห้อง เริ่มจากห้อง
ที่หนึ่ง ห้องกรุงศรีอยุธยา เมืองมรดกโลก ชมเรื่อง
ราวของเกาะเมืองอยุธยาในอดีต รวมถึงลำ�ดับของ
พระมหากษัตริย์ที่ปกครองกรุงศรีอยุธยา ห้องท่ีสอง 
ห้องมรดกของแผ่นดิน ชมสมดุข่อยโบราณเรยีงรายใน
ตู้กระจก และคัมภีร์ใบลานจดจารวรรณกรรมและ
วรรณคดีไทยหลากเร่ือง ถือเป็นกรุสมบัติจากบรรพชน
ท่ีเป็นขุมทรัพย์ความรู้ของคนรุ่นใหม่ได้อย่างดี ด้านหน่ึง
ของห้องแขวนปลาตะเพียนสาน หน่ึงในงานหัตถกรรม
โบราณที่สืบทอดกันมาจากอดีตสู่ปัจจุบัน และ

ห้องที่สาม ห้องโขน ชมประวัติความเป็นมาของ
วรรณคดีชั้นเอกอย่างรามเกียรติ์ ตั้งแต่กำ�เนิด
การเล่นโขน เคล็ดลางของชาวโขน ขั้นตอนการทำ�
หัวโขน ศลิปะของช่างฝมีอืไทยทีแ่สนประณตีและชม
หัวโขนในตัวละครเอกต่างๆ นับเป็นการเรียนรู้หลาก
เร่ืองราววิถีไทยในบ้านเรือนไทยหลังงาม ที่ครั้งหนึ่ง
ของครอบครัวควรได้เข้ามาซึมซับเรื่องราวดีๆ ใน
บ้านหลังนี้ร่วมกัน
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : สถาบันอยุธยาศึกษา มหาวิทยาลัย
ราชภัฏพระนครศรีอยุธยา เลขที่ 96 ถ.ปรีดีพนมยงค์  อ.เมือง
พระนครศรอียุธยา จ.พระนครศรีอยุธยา โทร. 0-3524-1407 
เปิดทุกวัน เวลา 08.30-16.30 น.
ค่าเข้าชม : ฟรี

มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนครศรีอยุธยาสถาบันอยุธยาศึกษา

พิพิธภัณฑ ์การเกษตรเฉลิมพระเกียรติพระบาทสมเด็จพระเจ้าอยู่หัว

	 การเกษตรนั้นไม่ ใ ช่ เ ร่ืองไกลตัวของ      
คนเมอืงอกีตอ่ไป ดังนัน้หากใครสนใจภมูปัิญญาด้าน
การเกษตรของชาวไทย ทั้งวิธีการทำ�นา ดำ�นา โยน
ต้นกล้า หรือการปลูกผักบนหลังคา การปลูกข้าวใน
บ่อซีเมนต์เล็กๆ ท่ีพิพิธภัณฑ์แห่งน้ีจะสานต่อความ
ฝันในด้านน้ีของคุณและครอบครัวให้มาร่วมลองดำ�       
ลองทำ� ลองเก็บ และลองเก่ียวได้อย่างง่ายข้ึน

เพราะนอกจากคุณจะได้สัมผัสทุกอย่าง ได้ลอง
ปฏิบัติจริงจากกิจกรรมต่างๆ ท่ีจัดอย่างต่อเนื่อง
ตลอดปี ยังจะได้พบประสบการณ์เรียนรู้จากเครือข่าย
เกษตรกรกับตลาดนัดการเกษตร ที่มาแลกเปลี่ยน
ความรู้และให้คำ�ปรึกษา พร้อมส่งเสริมและเคียงข้าง 
นักปฏิบัติการเกษตรมือใหม่ไปจนถึงจุดหมายและ
ที่สำ�คัญสามารถไปลองดูกันก่อนได้ท้ังครอบครัว       

สอบถาม ข้ อ มู ล เพิ่ ม เ ติ ม  :  พิ พิธ ภัณฑ์การ เกษตร
พระบาทสมเด็จพระเจ้าอยู่หัว (องค์การมหาชน) หมู่ท่ี 13 
ถ.พหลโยธิน หลักกิโลเมตรท่ี 46-48 อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี
เปิดบริการวันอังคาร-อาทิตย์ เว้นวันหยุดนักขัตฤกษ์ เวลา 
09.30-15.30 น. โทร. 0-2529-2212, www.wisdomking.or.th
ค่าเข้าชม : นักเรียน/นักศึกษาชาวไทย 30-50 บาท, ผู้ใหญ่
ชาวไทย และนกัเรยีน/นกัศกึษาตา่งประเทศ 50-80 บาท และ
ชาวต่างประเทศ 100-175 บาท

1

2

PLACES LEARN & FUN IN 1 DAY

แหล่ง
เรียนรู้ สุดสนุก!5 	 มุมมองท่ีกว้างไกลและประสบการณ์ที่หลากหลายจะช่วย

ต่อยอดการเรียนรู้ ไปดูกันว่า 5 สถานท่ีเหล่าน้ี มีอะไรน่าสนใจบ้าง 
ท่ีแน่ๆ คือ ทุกที่สามารถไปกันได้ทั้งครอบครัวในวันหยุด วันว่างๆ วัน
สบายๆ เปิดโอกาสให้ได้ทำ�กิจกรรม ท่องเทีย่ว และเรยีนรูโ้ลกกว้างๆ 
ไปด้วยกัน
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	 สำ�หรับเร่ืองของความสนุกและได้เรียนรู้เร่ืองราวรอบตัวดีๆ 
ด้วยถ้าไม่แนะนำ�ที่นี่คงไม่ได ้ พิพิธภัณฑ์เด็กฉบับปรับปรุงใหม่ล่าสุด 
เพ่ิงเปิดตัวไปเม่ือวันเด็กท่ีผ่านมาไม่นานน่ีเอง หลังจากปิดปรับปรุงนาน
กว่า 4 ปี โดยการกลับมาครั้งนี้ มีการปรับเปลี่ยนรูปแบบให้ทันสมัย
มากขึ้น โดยการปรับปรุงอาคารใหม่ 2 หลังให้เหมาะกับเด็กเล็กและเด็กโต 
พร้อมท้ังปรับปรุง 2 อาคารแบ่งเป็นโซนการเรียนรู้ของเด็กโตให้รู้จัก
ช่างสังเกตและตั้งคำ�ถาม ซ่ึงไฮไลท์ของอาคารน้ีคือโซนนักสืบไดโนเสาร์
ท่ีจะพัฒนาทักษะการเช่ือมโยงและค้นหาคำ�ตอบจากสัตว์ดึกดำ�บรรพ์ 
ขณะที่ห้องศิลปะบำ�บัดเหมาะสำ�หรับเด็กที่มีความบกพร่องด้านการ
เรียนรู้ โดยจะมีการเสริมทักษะให้เด็กเกิดสมาธิจากการวาดรูป และ
อาคารอีกหลังท่ีน่าสนใจคือ อาคารสายรุ้ง เป็นพื้นที่สำ�หรับผู้ปกครอง
ที่ต้องการให้เด็กๆ ได้พัฒนาสมอง กล้ามเนื้อ และฝึกใช้จินตนาการ

สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : พิพิธภัณฑ์เด็ก กรุงเทพมหานคร ต้ังอยู่ที่สวนสมเด็จ
พระนางเจ้าสิรกิิติ ์พระบรมราชินีนาถ ถ.กำ�แพงเพชร 4 เขตจตจุักร โทร. 0-2615-
7333 และ 0-2272-4500 เปิดวันอังคาร-วันอาทิตย์ เวลา 10.00-16.00 น. และ
ปิดทุกวันจันทร์
ค่าเข้าชม : ฟรี

	 ออกจากกรุงเทพฯ มาไม่ไกล ก็จะมาพบแหล่งท่องเท่ียวที่รวบรวม 
ผลงานทางศิลปะ มีทั้งงานเขียน งานปั้น งานแกะสลัก และสิ่งประดิษฐ์ที่ได้รับ
แรงบันดาลใจจากนกฮูก ให้ได้ต่ืนตาตื่นใจกันเมื่อได้เห็นนกฮูกในรูปแบบต่างๆ 
มากมาย ภายในพิพิธภัณฑ์แห่งนี้ ที่มีครอบครัวนกฮูก พ่อ แม่ ลูก มาจัดแสดง 
โดยมีนกฮูกทั้งหมด 7 กลุ่ม ตามวัสดุที่ทำ� ได้แก่ ผลงานนกฮูกที่ทำ�จากกระดาษ 
เคร่ืองป้ันดินเผา โลหะและแก้ว เรซ่ิน ผ้า หนัง เคร่ืองประดับ และไม้ นอกจากน้ัน
ในวันเสาร์และวันอาทิตย์ทางพิพิธภัณฑ์ฯ ยังมกิีจกรรมสอนศิลปะให้แก่เด็กๆ และ
ผู้ท่ีสนใจร่วมสร้างสรรค์ผลงานศิลปะด้วยตนเอง เช่น เพ้นท์ภาพทำ�โปสการ์ด 
ระบายสีออมสินนกฮูกเซรามิก ระบายสีหน้ากากนกฮูกสามมิติ เป็นต้น รับรอง
ได้ว่าทุกคนจะได้ทั้งความรู้และความสนุกสนาน คนรักศิลปะไม่ควรพลาด

สอบถามข้อมูลเพิม่เตมิ : พพิธิภณัฑศ์ลิปะนกฮกู เลขที ่10/3 หมูท่ี ่1 ต.ไทยาวาส อ.นครชยัศร ี
จ.นครปฐม โทร. 0-3433-9721, 08-1809-6867 หรือ เฟซบุ๊ก พิพิธภัณฑ์ศิลปะนกฮูก 
เปิดวันอังคาร-ศุกร์ เวลา 10.00-18.00 น. วันเสาร์-อาทิตย์ และวันหยุดนักขัตฤกษ์ เวลา 
10.00-19.00 น. ปิดทุกวันจันทร์ 
ค่าเข้าชม : ผู้ใหญ่ 40 บาท เด็ก 20 บาท มีร้านจำ�หน่ายของที่ระลึกและร้านเครื่องดื่มบริการ 
(ค่าเข้าร่วมกิจกรรมคิดตามวัสดุที่ทำ�)

	 ไปเที่ยวไกลกันสักนิด บนเส้นทางรอยต่อ
ระหว่างจังหวัดเพชรบุรีและปราณบุรี มีโครงการดีๆ 
ที่อยากให้แวะเข้าไปชม นี่คือพื้นที่ฟื้นฟูการเกษตรที่
ถือเป็นตัวอย่างการพลิกฟ้ืนผืนดินท่ีแห้งแล้งให้กลับมา
สามารถทำ�การเกษตรได้อย่างมีชีวิตและหลากหลาย 
นับเป็นการบริหารทรัพยากรแบบบูรณาการ โดย
ใช้ทรัพยากรท่ีมีอยู่ได้อย่างคุ้มค่ามากที่สุด เพราะ
เป้าหมายคือต้องการให้เป็นศูนย์รวมพืชเศรษฐกิจของ 
อ.ท่ายาง ซ่ึงเรยีกไดว่้าพระบาทสมเด็จพระเจา้อยู่หัว
ทรงเป็นนักพัฒนาการเกษตรตัวอย่างที่ทรงต้ังช่ือ
โครงการนี้จากมันเทศที่ชาวบ้านนำ�มาถวาย และ
บังเอิญตั้งทิ้งไว้บนตาชั่ง นอกจากเป็นท่ีมาของช่ือ
โครงการ ยังเป็นการต่อยอดแนวความคิดท่ีจะพลิกฟ้ืน

พิพิธภัณฑ์เด็ก

โครงการช่างหัวมัน ตามพระราชดำ�ริ

พิพิธภัณฑ์ ศิลปะนกฮูก  (Owl Art Museum) 

ผืนดินแห่งนี้ ที่ตอนนี้ ใครได้ ไปก็จะพบแปลง
พืชเศรษฐกิจหลายพันธุ์ ทั้งมันเทศ สับปะรด 
ยางพารา มะนาวแป้น แก้วมังกร มะพร้าว พริก 
และอีกหลากหลาย รวมทั้งชมฟาร์มโคนม ฟาร์ม
เลีย้งไก่ ชมสถานป่ัีนไฟจากกังหันลมธรรมชาต ิช่ืนชม
ความงามของวิวทวิทศัน ์และเรยีนรู้บทบาททางการ
เกษตรท่ีมีผลต่อเศรษฐกิจได้จากการฟังบรรยาย
พร้อมนั่งรถรางชมทั่วโครงการ และเยี่ยมชมหรือซื้อ
ผลิตภัณฑ์ต่างๆ ได้ในร้านค้าของโครงการ
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม : เลขที่ 1 บ้านหนองคอไก่         

ต.เขากระปุก อ.ท่ายาง จ.เพชรบุรี 76130 โทร. 0-3247-2701 

หรือ สำ�นักงานเกษตร โทร. 0-3246-1507

ค่าเข้าชม : เด็กเข้าชมฟรี ผู้ใหญ่ 20 บาท
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ACTIVITIES

โครงการน�้ำดื่มสะอาด

โครงการดีๆ 

จาก BLA Happy Life

เพ่ือชีวิตท่ีมีความสุขมากกว่า ท่ีผ่านมา กรุงเทพประกันชีวิต ได้ยืนหยัดมอบส่ิงดีๆ 

ท่ีสร้างความสุขอย่างต่อเน่ืองให้กับลูกค้าของเรา ครอบคลุมทุกภาคท่ัวประเทศ 

ผ่านกิจกรรมตอบแทนสังคมในรูปแบบต่างๆ ครบถ้วนท้ังด้านการวางแผนการเงิน

อย่างรอบด้าน, สุขภาพร่างกาย และศิลปวัฒนธรรม ดังต่อไปน้ี...

งานมอบแว่นตาผู้สูงอายุ

	 กรุงเทพประกันชีวิต ได้จัดงานมอบ
แว่นตาแก่ผู้สูงอายุ ณ วัดต๊ำ�ม่อน อ.ต๊ำ�ม่อน 
จ.พะเยา ในวันท่ี 14 พฤศจิกายน 2557 
เพ่ือสนับสนุนการมีสวัสดิภาพท่ีดีในการใช้
ชีวิตประจำ�วันแก่ผู้สูงอายุในพื้นที่ดังกล่าว

TV 3 สัญจร ปี 2557
	 ตลอดปี 2557 ที่ผ่านมา กรุงเทพประกัน
ชีวิต ได้ร่วมออกบูธกับ TV 3 สัญจร เพื่อสร้าง
ความสัมพันธ์ระหว่างบริษัทฯ และกับลูกค้าใน
ภูมิภาคต่างๆ ให้แน่นแฟ้นยิ่งขึ้น

• TV3 สัญจร : จ.สมุทรปราการ
  วันที่ 28 มีนาคม 2557
• TV3 สัญจร : อ.ขนอม จ.นครศรีธรรมราช
  วันที่ 25 เมษายน 2557
• TV3 สัญจร : จ.อุดรธานี
  วันที่ 26 กันยายน 2557
• TV3 สัญจร : จ.เชียงราย
  วันที่ 24 ตุลาคม 2557

อย่างสนุกสนานแก่น้องๆ นักเรียน โรงเรียนบ้านป่าซางเหนือ 
อ.เวียงเชียงรุ้ง จ.เชียงราย หนึ่งในโรงเรียนที่ดำ�เนินงานใน
โครงการจากทั้งหมด 17 แห่ง ซ่ึงในวันนั้น คุณนฤมล  พันลุตัน 
ผู้อำ�นวยการสถานศึกษาเป็นผู้รับมอบ พร้อมด้วยคณะกรรมการ
ที่ปรึกษา คณะคร ูและนักเรียนโรงเรียนบ้านป่าซางเหนือร่วมงาน 
ในโอกาสน้ีทาง กรุงเทพประกันชีวิต ยังได้จัดกิจกรรมแนะแนวด้าน
โภชนาการและการออมเงินให้แก่น้องๆ เพ่ิมเติมอีกด้วย

	 บรษิทั กรงุเทพประกนัชวีติ จำ�กดั (มหาชน) 
นำ�โดย คุณโชน โสภณพนิช กรรมการผู้จัดการใหญ ่
พร้อมด้วยตัวแทนประกันชีวิตและทีมที่ปรึกษา
การเงินของทางบริษัทในเขตพื้นที่ภาคเหนือ จัด
โครงการ ‘น้ำ�ด่ืมสะอาด เพ่ือชีวิตท่ีมีความสุข’ ซ่ึงได้
รับเงินสนับสนุนส่วนหน่ึงจากโครงการ ‘เดิน-ว่ิง เพ่ือ
สุขภาพการกุศล กรุงเทพประกันชีวิต มินิมาราธอน’ 
โดยเป็นโครงการส่งเสริมสุขภาพที่ กรุงเทพประกัน
ชีวิต ร่วมกับ กรมอนามัย จัดขึ้นเมื่อเดือนมิถุนายน
ปีที่แล้วและนำ�รายได้โดยไม่หักค่าใช้จ่ายมาขยาย
โครงการนี้ และนี่คือส่วนหนึ่งของความประทับใจ 
ในวันมอบเครื่องกรองน้ำ� ทุนการศึกษา อุปกรณ์-
การเรียน ตลอดจนแนะนำ�ฝกึสอนการออกกำ�ลงักาย
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	 กรุงเทพประกันชีวิต รุกตลาดภาคเหนือในงาน ‘มหกรรมการเงิน’ จังหวัด
เชียงใหม ่โดยม ีคณุปราธดีา แสงศรีจนัทร์ ผูบ้รหิารพฒันาการตลาดฝา่ยขายสามญั
ภาคเหนือ 1 นำ�ทีมที่ปรึกษาการเงินมืออาชีพให้คำ�ปรึกษาและวางแผน เพื่อสร้าง
ความมั่นคงทางการเงินอย่างรอบด้านให้แก่ประชาชนโดยไม่มีค่าใช้จ่าย นอกจากนี้
ยังได้สร้างสีสันและมอบความสุขด้วยเกมชิงของรางวัลให้แก่ประชาชนทั้งชาวไทย
และชาวตา่งชาตทิีใ่ห้ความสนใจเข้าเย่ียมชมบูธอย่างคับค่ัง ซ่ึงในงานน้ี ม.ร.ว.ปรดียิาธร 
เทวกุล รองนายกรัฐมนตรี (ท่ี 4 จากขวา) คุณสุริยะ ประสาทบัณฑิตย์ ผู้ว่าราชการ
จังหวัดเชียงใหม่ (ท่ี 3 จากขวา) ได้ให้เกียรติเย่ียมชมบูธของ กรุงเทพประกันชีวิต โดยมี 
คุณปราธีดา แสงศรีจันทร์ (ท่ี 1 จากขวา) และทีมงานท่ีปรึกษาการเงินให้การต้อนรับ

MONEY EXPO : CHIANGMAI

SET IN THE CITY 2014 : BANGKOK
	 กรุงเทพประกันชีวิต ส่งผลิตภัณฑ์การเงินครบวงจร รุก
ตลาดคร้ังใหญ่ทั่วประเทศส่งท้ายปี 2557 สำ�หรับในกรุงเทพฯ 
กรุงเทพประกันชีวิต จัดงานท่ี พารากอน ฮอลล์, สยามพารากอน 
ในวันท่ี 20-23 พฤศจิกายน 2557 ภายใต้ช่ือ ‘SET IN THE CITY 
กรุงเทพมหานคร 2014’ โดยงานนี้ คุณเรืองศักดิ์ ปัญญาบดีกุล 
ผู้ช่วยผู้จัดการใหญ่อาวุโส สายการตลาด (ที่ 4 จากซ้าย) และ 
คุณนรินทร์ เอกวงศ์วิริยะ ผู้อำ�นวยการฝ่ายการตลาด (ท่ี 4 จาก
ขวา) บมจ. กรุงเทพประกันชีวิต ได้นำ�ทีมท่ีปรึกษาทางการเงินมือ
อาชีพร่วมวางแผนสร้างความม่ันคงอย่างรอบด้านให้แก่ประชาชนโดย
ไม่มีค่าใช้จ่าย พร้อมนำ�เสนอผลิตภัณฑ์การเงินหลากหลายประเภทท่ี
พร้อมตอบโจทย์ทุกความต้องการ ทั้ง ‘บีแอลเอ พร้อมเกษียณ’

นวัตกรรมประกันบำ�นาญแนวคิดใหม่ ที่ซ้ือง่ายๆ 
เป็นยูนิต ‘บีแอลเอ ซูเปอร์ ซีเนียร์’ และ ‘ห่วงรัก
คุ้มครองครบ’ และอื่นๆ อีกมากมาย

	 กรุงเทพประกันชีวิต และกรมอนามัย นำ�โดย นพ.เกษม เวชสุทธานนท์ 
ผู้อำ�นวยการกองออกกำ�ลังกายเพ่ือสุขภาพ  กรมอนามัย กระทรวงสาธารณสุข 
(ท่ี 3 จากขวา) และคุณเรืองศักด์ิ ปัญญาบดีกุล ผู้ช่วยผู้จัดการใหญ่อาวุโส 
สายการตลาด บมจ. กรุงเทพประกันชีวิต (ท่ี 4 จากขวา) จัดงานประกวด
เต้น ‘BLA Happy Life คีตะมวยไทยแอโรบิก’ รอบชิงชนะเลิศท่ีศูนย์การค้า
สยามเซ็นเตอร์ เพ่ือเฟ้นหาสุดยอดทีมเต้นจากท่ัวประเทศ โดยทีมผู้ชนะเลิศ
ในงานน้ี ได้แก่ ‘ทีมลูกพญานาค’ จากโรงเรียนฮ่ัวเคียวกงฮัก จ.หนองคาย ได้
รับเงินรางวัลมูลค่า 50,000 บาท พร้อมโล่เกียรติยศ นอกจากน้ีภายในงาน

บีแอลเอ แฮปปี้ ไลฟ์ คีตะมวยไทย แอโรบิก

ศิลปินหนุ่มผู้รักสุขภาพ คุณกำ�ปั้น-พีระ พาณิชย์พงษ์ (ที่ 4 จากซ้าย) 
ยังได้มาร่วมโชว์ลีลาการออกกำ�ลังกายด้วยคีตะมวยไทย พร้อมรณรงค์ให้
แฟนคลับและประชาชนท่ีมาร่วมงานน้ีอย่างคับค่ังหันมาออกกำ�ลังกายด้วย
การเต้นแอโรบิกแนวใหม่อย่างสนุกสนานและสร้างสรรค์อีกด้วย
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โครงการปวงประชาร่วมใจ ปั่นสองล้อสู่สุขภาพดี เฉลิมพระเกียรติพระบรมวงศานุวงศ์
	 กรุงเทพประกันชีวิต ร่วมกับกรมอนามัย กระทรวงสาธารณสุข 
เอาใจคนรักสุขภาพ จัดโครงการ ‘ประชาร่วมใจ ปั่นสองล้อสู่
สุขภาพดี เฉลิมพระเกียรติพระบรมวงศานุวงศ์’ เพ่ือน้อมรำ�ลึกใน
พระมหากรุณาธิคุณที่ทุกพระองค์ทรงมีพระวิริยะอุตสาหะ ปฏิบัติ
พระราชกรณียกิจนานับปการเพ่ือประโยชน์สุขของปวงชนชาวไทย 
โครงการดังกล่าวได้จัดข้ึนในแต่ละพ้ืนท่ีศูนย์อนามัย 14 แห่งทุกภูมิภาค
ท่ัวประเทศ ประกอบด้วย จังหวัดพระนครศรีอยุธยา, สระบุรี, ราชบุรี, 
จันทบุรี, พิจิตร, พิษณุโลก, เชียงใหม่, นครราชสีมา, ขอนแก่น, 
อุบลราชธานี, ชุมพร, พังงา, นครศรีธรรมราช และยะลา โดยทีมงาน
และตัวแทน กรุงเทพประกันชีวิต รวมพลังร่วมแจกเสื้อ, น้ำ�ด่ืม, 
และผ้าเย็นให้แก่นักปั่นรวมกว่า 15,000 คัน

กรุงเทพประกันชีวิต คว้ารางวัลองค์กรโปร่งใส

	 ในวันที่ 8 ธันวาคม 2557 คุณเชิดชู โสภณพนิช 
ประธานกรรมการบริษัท กรุงเทพประกันชีวิต จำ�กัด (มหาชน) 
(ซ้าย) ได้เข้ารับรางวัลชมเชยองค์กรโปร่งใส ครั้งที่ 4 
ประจำ�ปี พ.ศ. 2556 (NACC Integrity Awards 2013) 
จากคุณปานเทพ กล้าณรงค์ราญ ประธานกรรมการ 
สำ�นักงานคณะกรรมการป้องกันและปราบปรามการทุจริต
แห่งชาติ (ขวา) ทั้งนี้ กรุงเทพประกันชีวิต ถือเป็นบริษัท
ประกันชีวิตเพียงรายเดียวที่ได้รับเกียรติรับรางวัลอัน
ทรงเกียรตินี้ ซ่ึงเป็นผลจากนโยบายและการดำ�เนินงานด้วย
หลักธรรมาภิบาล โปร่งใส มีจริยธรรมและจรรยาบรรณในการ
ประกอบธุรกิจ ตามเกณฑ์การคัดเลือก และดว้ยความที่เป็น
องค์กรที่มีความมุ่งมั่นในการให้บริการ เสริมสร้างความ
ม่ันคงทางการเงินให้กับประชาชนผ่านการสร้างหลักประกัน 
และสร้างฐานะพร้อมกับเสริมสร้างความมั่นคงขององค์กร 
ตลอดจนการมีส่วนร่วมสร้างสรรค์สังคมในมิติต่างๆ 
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		  กรุงเทพประกันชีวิต ได้สร้างสรรค์กิจกรรมดีๆ ด้วยแนวคิด 
“กิจกรรมสร้างเสริมประสบการณ์ชีวิต” ให้ลูกค้าตัวน้อยภายใต้
โครงการ ‘บีแอลเอ แฮปปี้ ไลฟ์ คลับ’ (BLA Happy Life Club) 
เพื่อเยาวชนไทยก้าวไกลไร้ขีดจำ�กัด โดยมอบสิทธิพิเศษให้ลูกค้าพร้อม
ครอบครัวกว่า 2,500 คน ได้ร่วมกิจกรรมสร้างความรู้ควบคู่ความสนุก
ที่จัดขึ้นใน 3 แหล่งท่องเที่ยวเชิงธรรมชาติที่มีชื่อเสียง ดังต่อไปนี้...

Food Fun Farm
	   กรุงเทพประกันชีวิต จัดกิจกรรม
ความสุข ‘ฟู้ด ฟัน ฟาร์ม’ (Food Fun 
Farm) ณ มินิ มูร่าห์ ฟาร์ม จ.ฉะเชิงเทรา 
ในวันท่ี 20 ธันวาคม 2557 เพ่ือให้ลูกค้า
ตัวน้อยและครอบครัวได้เรียนรู้การเล้ียง
ควายพันธ์ุนม, ร่วมทำ�อาหารสไตล์ Farm 
Made, เวิร์คช็อปทำ�ไอศกรีมจากนมควาย
มูร่าห์, เรียนทำ�พิซซ่าจากมอสซาเรลล่าชีส 
พร้อมรับประทานพิซซ่าจากฝีมือตัวเองกัน
แบบร้อนๆ สดจากเตา

สนใจร่วมเป็นส่วนหนึ่งในการทำ�กิจกรรมดีๆ กับ BLA Happy Life Club 
ติดตามรายละเอียดได้ที่ www.facebook.com/BLAHappyLife

คาวบอยน้อย ท่องฟาร์ม
		   กรุงเทพประกันชีวิต ชวนคุณหนูๆ ท่องเที่ยว 
พร้อมเรียนรู้ไปกับนวัตกรรมทางการเกษตรของประเทศไทย 
ณ ฟาร์มโชคชัย จ.นครราชสีมา ในวันที่ 30 พฤศจิกายน 
2557

ปลูกรัก ปลูกผัก ปลูกใจ
เรียนรู้การทำ�เกษตรอินทรีย์

	  เพื่อให้น้องๆ ได้รับความรู้ เกี่ยวกับ
ออร์แกนิค กรุงเทพประกันชีวิต ได้จัดกิจกรรมที่
ไร่ปลูกรัก จ.ราชบุรี ในวันที่ 13 ธันวาคม 2557 
พาน้องๆ สมาชิก บีแอลเอ แฮปปี้ ไลฟ์ คลับ 
สัมผัสการเรียนรู้นอกห้องเรียนผ่านกิจกรรมสนุกๆ 
อย่าง จับ-ดู-รู้-ปล่อย แมลงนานาชนิดภายในไร่, 
เวิร์คช็อปทำ�น้ำ�สลัดอย่างง่าย, เปิดประสบการณ์
เก็บไข่เป็ดสดๆ จากในเล้าเพื่อนำ�ไปทำ�ไข่เค็ม
สูตรโบราณ, เรียนรู้ปลูกผักคลายโลกร้อน และ
กิจกรรมทำ�ของเล่นจากธรรมชาติ เป็นต้น

กจิกรรมดีๆ
จาก BLA Happy Life Club
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ท่ีปรึกษาการเงิน กรุงเทพประกันชีวิต พร้อมตอบทุกคำ�ถาม

หากคุณมีข้อสงสัย
เกี่ยวกับการวางแผนการเงิน

ตอนนี้ผมอายุ 40 อยู่กับลูกสาว 2 คน ซึ่งผม
ได้กู้เงินมาซื้อบ้าน ถึงแม้กิจการจะไปได้ด้วยดี
แต่ก็ยังกังวลว่าหากมีเหตุการณ์ไม่คาดฝัน
เกิดขึ้น บ้านจะโดนยึดม้ัย คือกลัวลูกสาวจะไม่มี 
ท่ีอยู่น่ะครับ อยากจะถามว่าผมต้องวางแผนเพ่ือ
ป้องกันไม่ให้เกิดเหตุการณ์แบบน้ีได้ยังไงบ้าง?

1

	 ปกติการกู้เงินซ้ือบ้าน พนกังานธนาคารมกัจะแนะนำ�ประกันชีวิตคุ้มครอง
สินเชื่อ เพื่อคุ้มครองชีวิตของผู้กู้เงินโดยจะมีวงเงินไม่เกินภาระหนี้ที่กู้มา และมัก
จะนำ�เบี้ยประกันมาบวกเพิ่มเป็นวงเงินสินเชื่อด้วย
	 ในกรณนีีไ้ดกู้้เงินมาซ้ือบ้านแลว้ ไมม่อีะไรคุม้ครองความเสีย่ง มวิีธเีดด็ๆ 
ที่อยากแนะนำ� 2 ทางเลือกค่ะ ทางเลือกแรก ให้ท่านซื้อประกันที่เน้นให้ความ
คุ้มครองสูงๆ เบี้ยประกันต่ำ�ๆ และเป็นเบีย้ทีจ่า่ยเพือ่ความคุม้ครองจริงๆ คือแบบ 
‘บีแอลเอ คุ้มครองสูง’ ใช้เบี้ยประกันต่อปีประมาณ 0.9-1.01% ของทุนประกัน
ที่ต้องการ ทางเลือกที่ 2 หากท่านพอมีสภาพคล่องทางกระแสเงินสด แนะนำ�ให้
ท่านซ้ือประกันแบบ ‘หว่งรกั คุม้ครอง’ ถึงอายุ 90 ป ีใช้เบ้ียประกันต่อปีประมาณ 
3-4% ของทนุประกัน นอกจากจะจา่ยเพือ่คุ้มครองแลว้ ยังเป็นเงินออมระยะยาว
ของเราด้วย เรียกว่ายิงนก 2 ตัวด้วยกระสุนนัดเดียวค่ะ

ทราบมาว่า กรุงเทพประกันชีวิต เป็นบริษัท
ประกันชีวิตที่มีที่ปรึกษาทางการเงิน การจะ
ขอคำ�ปรึกษาจากผู้เชี่ยวชาญ ดิฉันจำ�เป็น
ต้องทำ�ประกันชีวิตกับที่นี่ก่อนหรือเปล่า?

2

	 ต้องขอบอกดังๆ ว่าไม่จำ�เป็นค่ะ ใครๆ ก็กลัวประกันชีวิต ดิฉันเองถ้าไม่
อยู่ทีน่ีก็่คงกลวัเหมอืนกันค่ะ ลกูคา้มสีทิธิเ์ลอืกไดต้ามใจชอบ ถามหลายๆ คนจะได้
เลือกที่ปรึกษาการเงินที่เคมีตรงกันค่ะ เพราะที่ปรึกษาการเงินจะอยู่บริการเราไป
นานค่ะ สัญญาประกันชีวิตเป็นสัญญาระยะยาว อย่างน้อยไม่ซื้อไม่หา ได้รู้จักไว้
ก็ไม่เสียหายนี่คะ แถมได้ความรู้เพิ่มเติมด้วย ขอย้ำ�นะคะ ถ้าไม่ถูกใจอย่าซื้อและ
อย่าซื้อเพราะความเกรงใจค่ะ หรือถ้าสนใจกองทุนของ บลจ.บัวหลวง บริษัทที่ได้
รางวัลบ่อยๆ เราก็แนะนำ�ได้ค่ะ

ผมวางแผนจะแต่งงานอีก 2 ปี และคิดกับแฟน 
ไว้ว่าแต่งปุ๊บจะมีลูกทันที ปัจจุบันผมมีเงินเก็บ
เป็นเงินสดอยู่ล้านนึง เลยอยากทำ�อะไรสักอย่าง 
ที่ทำ�ให้มั่นใจได้ว่าจะมีเงินเลี้ยงลูกจนเรียนจบ
และสามารถดูแลตัวเองได้ อยากให้กรุงเทพ-
ประกันชีวิต ช่วยแนะนำ�รูปแบบการออมเงิน
หรือการทำ�ประกันชีวิตท่ีเหมาะกับคนคิดสร้าง
ครอบครัวหน่อยครับ?

3

	 มีระยะเวลา 2 ปีก่อนแต่ง แถมมีเงินสดอีก 1 ล้าน อย่างแรกต้อง
บริหารเงินก้อนนี้ให้งอกเงย ในระดับความเสี่ยงที่คุณยอมรับได้ ขอแนะนำ�ให้
ทำ�แบบประเมินความเสี่ยงก่อน เพื่อจะได้ดูความสามารถในการรับความเสี่ยง
ของคุณ พอทราบจึงพูดคุยจัดการบริหารเงินก้อน 1 ล้าน โดยแบ่งแยกเป็นหลายๆ 
กองทรัพย์สิน ในระดับผลตอบแทนท่ีคาดหวังท่ีคุณพอใจในเวลา 2 ปี อย่างน้อยๆ 
ก็ต้องมีเงินเพ่ิมสัก 10-20% ค่ะ ถ้าเจอท่ีปรึกษาการเงินท่ีเช่ียวชาญกว่าปกติ อาจ
ช่วยเพ่ิมค่าเงินประมาณ 20-40% ได้เลยค่ะ
	 ส่วนเร่ืองการมีลูก เป็นเร่ืองในอนาคตท่ีบางทีก็ไม่ง่ายเหมือนดังคิด แนะนำ�
ให้ดูแลสุขภาพ พัฒนาทักษะการทำ�งานให้ดีย่ิงๆ ข้ึนไป จะทำ�ให้มีรายได้มากย่ิงข้ึน 
พอมีลูกก็หาหลักประกันท่ีม่ันคง ด้วยแบบประกันชีวิต ‘บีแอลเอ พร้อมชัวร์’ เพ่ือ
การศึกษา โดยนำ�เงินกำ�ไรจากการบริหารเงินก้อน 1 ล้านนั่นล่ะค่ะมาทำ�สัญญา
รักให้ลูกน้อย ว่าคุณพ่อได้เตรียมเงินค่าเล่าเรียนให้เรียบร้อยแล้ว โดยมีทุนประกัน
ประมาณ 70-90% ของคา่เลา่เรยีนในอนาคต ทีเ่ราคำ�นวณไว ้ประกันแบบน้ีไม่ได้
ให้ผลตอบแทนในรูปตัวเงินสูงค่ะ จึงแนะนำ�ในระดับน้ี ส่วนต่างให้เอาเงินไปบริหาร
ทางอ่ืนค่ะ เบ้ียประกันท่ีคุณพ่อจ่ายยังนำ�ไปลดหย่อนภาษีได้ และเราก็ยังสามารถนำ�
เงินก้อนน้ีไปทำ�ให้งอกเงยโดยผ่านกองทุนรวมอีกช้ันหน่ึงได้ด้วย 

เพื่อสิทธิประโยชน์ของท่าน
	 กรุงเทพประกันชีวิต ขอเชิญท่านลูกค้าเข้าร่วมเป็นสมาชิก บีแอลเอ แฮปปี้ ไลฟ์ คลับ (BLA Happy Life Club) คลบัเพือ่
ชีวิตทีม่คีวามสขุมากกว่า ซ่ึงท่านจะไม่พลาดการติดต่อจากบรษิทั โดยจะได้รับข้อมูล สิทธิประโยชน์ต่างๆ ที่บริษัทคัดสรรมามอบให้ลูกค้า
คนส�ำคัญ อาทิ สิทธิ์ในการเข้าร่วมกิจกรรม สทิธิใ์นการเข้ารับบริการ หรอืซ้ือสนิค้าราคาพเิศษ เพียงท่านลูกค้ากรอกข้อมูลลงในใบสมัคร
สมาชิก BLA Happy Life Club แล้วส่งกลับมายังบริษัท

ติดต่อขอรับใบสมคัรสมาชิก BLA Happy Life Club ได้ทีส่่วนบริหารลกูค้าสมัพนัธ์ โทร. 0-2777-8577 ถึง 8

โทรสาร 02-777-8538บริการธุรกิจตอบรับ E-Mail : crm.club@bangkoklife.com
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